




CEO’DAN    FROM THE CEO

H. Zafer ARAL
Samsun Yurt Savunma Yönetim Kurulu Başkanı 
Chairman of the Board of Samsun Yurt Savunma

Değerli CANiK Ailesi,  
Saygıdeğer İş Ortaklarımız 
ve Müşterilerimiz,

Dear CANiK Family,  
Esteemed Business Partners,  

and Customers,
Bugün, CANiK ailesi olarak, 25 yıl süren bir yolculuğun gururunu 
ve sevincini coşkuyla kutlamanın zamanı geldi. Savunma ve 
havacılık sanayisine 18 Eylül 1998’de ilk adımımızı attığımız 
günden bugüne, global ölçekte zirveyi hedefledik ve bu hedefe de 
hep sadık kaldık. Bu hedefe ulaşma yolunda, stratejik planlarımızı 
kararlılıkla uygulayarak bugünlere geldik. Samsun’da küçük 
bir atölye olarak kurulan Samsun Yurt Savunma (SYS), küresel 
markası CANiK ve iştirakleriyle birlikte, bugün 3 kıtada üretim 
yapan, dünyanın 70 ülkesinde ürünleri kullanılan; “Sahipleri Türk 
olan, merkezi Türkiye’de bulunan global bir savunma şirketi” 
konumuna ulaştı.

Bu destansı yolculuk boyunca; dürüstlük, adalet ve çözüm 
odaklılık gibi temel ilkelerimizden hiçbir zaman sapmadık.  
Bu ilkeler, SYS’nin temel taşlarıdır ve yolumuzda rehberlik  
eden değerlerdir.

Vizyonumuza; ateşli silahlar ve savunma ve havacılık sektöründe 
inovasyonun, kalitenin ve zekâ dolu çözümlerin en üst düzeyde 
temsilcisi olarak, küresel sahnede en iyi marka olmayı koyduk. 
Misyonumuzu ise ateşli silahlar ve savunma ve havacılık 
sektöründe geleceğin ürünlerini, hizmetlerini ve çözümlerini 
tasarlayan, geliştiren, üreten ve yetenekli insan kaynağına yatırım 
yaparak yüksek verimliliğe sahip akıllı süreçleri hayata geçirmek 
olarak belirledik.

Kısa bir süre önce Birleşik Krallık merkezli, dünyanın en önemli 
orta kalibre top üreticilerinden AEI Systems’ı da SYS bünyesine 
katmış olmamız, bu vizyon ve misyon doğrultusunda önemli 
bir kilometre taşıdır. Bu adımla birlikte, sektörün global 
aktörlerini Londra’da bir araya getiren DSEI 2023 fuarında, artık 
ev sahibi konumundayız. Geçtiğimiz günlerde kalifikasyonunu 
tamamladığımız yüksek hızlı atım kabiliyetine sahip  
CANiK M3 12,7 mm ağır makinalı tüfeğini de bu fuarda sergiliyoruz. 
Türkiye’yi, bu silahı üreten iki ülkeden biri konumuna getirmiş 
olmanın haklı gururuyla DSEI’dayız.

Son 25 yılda, sadece ülkemiz için değil, tüm dost ve müttefik 
ülkeler için de bir çözüm ortağı olduk. Hayallerimizi gözümüzde 
canlandırdık, planlarımızı yaptık ve büyük başarılara ulaştık. Bu 
yolda karşımıza çıkan zorlukları, vefakâr ve kararlı çalışanlarımız ve 
iş ortaklarımızın desteğiyle aştık. CANiK ailesi olarak, başkalarının 
hayal bile edemediği başarıları, hep birlikte elde ettik.

Bundan sonra da birlikte çalışmayı sürdürerek yeni zaferlere 
imza atacağımıza olan inancımız tamdır. Tüm iştiraklerimiz ve 
markalarımızla birlikte, bu heyecanı yaşamaya ve yaşatmaya 
devam edeceğiz. Parlak geleceğimizdeki yeni maceraları hep 
birlikte yaşamak için sabırsızlanıyoruz.

Sizleri en derin sevgi ve saygılarımla selamlıyor;  
hepinize keyifli okumalar diliyorum. •

Today, it is time to celebrate the culmination of a 25-year journey with 
pride and joy, for the entire CANiK family. Since we took our first step 

into the defense and aerospace sector on 18 September 1998, we always 
aimed for the stars, the number one place in the entire world, and we 

have remained loyal to this goal. On our journey towards this goal, we 
have reached where we are today by implementing our strategic plans 

with determination. Samsun Yurt Savunma (SYS) started its journey as 
a small workshop in Samsun, but transformed into a “global defense 

company with Turkish owners headquartered in Türkiye”, together with 
its global brand CANiK and subsidiaries through these 25 years.  

SYS now produces on three continents and our products can be found 
and used in 70 countries around the world.

Throughout this epic journey, we have never deviated from our 
fundamental principles of honesty, justice, and being solution-

oriented. These principles are the cornerstones of SYS and are the 
guiding values on our path.

We have set our vision as being the dictionary definition of innovation, 
quality, and intelligent solutions in the firearms and defense and 

aerospace sectors on the global stage, while our mission is to design, 
develop, and produce the solutions of the future in the firearms, 

defense and aerospace sectors through investing in a talented 
workforce and creating highly efficient smart processes. 

Our recent acquisition of UK-based AEI Systems, one of the world’s 
leading medium-caliber cannon manufacturers, is an important 

milestone in line with this vision and mission. With this development, 
we are now among the hosts at the DSEI 2023 exhibition that brings 

together global actors in the sector in London. We are also showcasing 
the CANiK M3 12.7mm heavy machine gun which recently completed 
its qualification process and is the fastest-firing heavy machine gun 

we have produced to date, at this exhibition. We are raising the Turkish 
flag at DSEI as we are now one of the two countries that produce this 

heavy machine gun.

In the past 25 years, we have not only become a solution partner for 
our country but also all allied and friendly countries. We envisioned our 

dreams, made our plans, and achieved great success. We were able to 
overcome the challenges on our path with the support of our dedicated 

and determined employees and esteemed business partners. We have 
achieved successes that others could not even dream of,  

as the whole CANiK family. 

We have full confidence that we will continue to work together and 
achieve new successes as we face the future. We will continue to 
live and share the excitement the future brings, together with all 

our subsidiaries and brands. We look forward to experiencing new 
adventures together in our bright future.

Greetings to all of you with the deepest love and respect,  
and I sincerely hope you enjoy reading. • 
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SORUMLULUK REDDİ
Gizli veya başka bir şekilde tabanca bulundurmadan, 

taşımadan veya kullanmadan önce ülke ve yerel yasalarınızı 
kontrol edin. Kanunlar ülkeden ülkeye büyük farklılıklar 

göstermektedir. Bazı ülkeler gizli veya açık taşımaya izin ver-
ebilirken bazı ülkeler hiçbir tür taşımaya izin vermemektedir. 
Bazı ülkeler izin/ruhsat almayı şart koşmazken, bazıları izin/
ruhsat gerektirebilir. Lütfen detaylı bilgi için yerel kolluk kuv-
vetleri departmanınız veya bölge savcılığına başvurunuz. Bu 

makale, yalnızca genel nitelikli bilgiler içermekte olup Samsun 
Yurt Savunma Sanayi ve Ticaret A.Ş., makale yazarları veya 

yayıncıları hiçbir suretle burada yazılan içeriğin doğruluğu, 
eksiksiz olması, uygulanabilirliği veya dayanak oluşturmasına 
ilişkin herhangi bir garanti veya taahhüt vermemektedir. Yasal 

düzenlemelere uymak tamamen okuyucunun sorumluluğun-
dadır ve Samsun Yurt Savunma Sanayi ve Ticaret A.Ş., makale 

yazarları veya yayıncılarının makalenin içeriğine ilişkin hiçbir 
sorumluluğu bulunmamaktadır. 

DISCLAIMER
Check your country and local laws before owning, carrying or 
using a handgung, concealed or otherwise. Laws vary greatly 

from country to country. Some countries may allow to carry 
concealed or open, while others do not allow any form of 

carrying. Some countries do not require permits/licensing, 
while others may require permits/licensing. Please contact 

your local law enforcement department or district attorney’s 
office for detailed information. This article contains general 

information only. Samsun Yurt Savunma Sanayi ve Ticaret 
A.Ş., authors or publishers do not make any guarantees or 

commitments regarding the accuracy, completeness, appli-
cability or basis of the content written here. It is the reader’s 
sole responsibility to comply with legal regulations. Samsun 

Yurt Savunma Sanayi ve Ticaret A.Ş., authors or publishers 
have no responsibility for the content of the article. 
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Kalifikasyonu Tamamlanan  
CANiK M3, Dünya Sahnesinde

CANiK M3 Takes the Global Stage  
After Completing Qualification

CANiK ağır makinalı tüfek ürün ailesinin en yeni üyesi CANiK M3, IDEF 2023 fuarındaki lansmanının ardından, 
Polonya’da düzenlenen MSPO 23 ve Birleşik Krallık’ta düzenlenen DSEI 23 fuarları ile dünya sahnesine çıkıyor. 1,5 
yıllık geliştirme ve 4 aylık kalifikasyon sürecinin ardından, 25-28 Temmuz tarihlerinde düzenlenen IDEF fuarında 
ilk kez sektör kamuoyunun karşısına çıkan ve büyük ilgi gören CANiK M3, arttırılmış atım hızı ile hava araçlarına 
sunduğu yüksek ateş gücünü, kara ve deniz platformlarına da taşımaya hazırlanıyor.

CANiK’s latest addition to its arsenal of heavy machine guns, CANiK M3, is stepping onto the world stage, with the 
MSPO 23 fair held in Poland and the DSEI 23 fair held in the United Kingdom. CANiK M3 made its debut at IDEF 
2023, held between 25 and 28 July in Istanbul, following 1.5 years of development and a 4-month qualification 
process. The machine gun received intense positive attention at the fair, with its increased rate of fire and the high 
firepower it offers to air platforms, and now is preparing to extend this capability to land and naval platforms.

Samsun Yurt Savunma’nın (SYS) amiral gemisi CANiK, 
ağır makinalı tüfek ailesinin en yeni üyesi M3’ün 
kalifikasyonunu tamamladı. CANiK M2 QCB ve geliştirilmiş 

versiyonu CANiK M2F’nin ardından, IDEF 2023’te ilk kez 
görücüye çıkan CANiK M3, global pazarda büyük ses getirdi. 
Fuarda yoğun ilgi gören CANiK M3, Birleşik Krallık’ta düzenlenen 
DSEI 2023’te de uluslararası arenaya çıktı. CANiK, 1,5 yılda 
geliştirip 4 ayda kalifikasyonunu tamamladığı M3 ile  
Türkiye’yi, dünyada bu ölçekte ağır makinalı tüfek  
üretebilen iki ülkeden biri haline getirdi.

Dakikada 1.100-1200 atım hızına ulaşan CANiK M3, geçmişte 
hava platformlarına sunulan yüksek ateş gücünü, kara ve deniz 

Samsun Yurt Savunma’s (SYS) flagship brand, CANiK, 
completed the qualification process of M3, the 
newest member of the company’s heavy machine 

gun family. Following CANiK M2 QCB and its improved 
version, CANiK M2F, CANiK M3 made its debut at IDEF 
2023 and created a significant buzz in the global market. 
The machine gun enjoyed significant attention at the fair 
and then made its international debut at DSEI 2023 in the 
United Kingdom. CANiK has made Türkiye one of only two 
countries in the world capable of producing heavy machine 
guns at this level with the introduction of M3, following a 
1.5-year development and 4-month qualification process. 

IDEF 2023’te lansmanı yapılan ve büyük ilgi gören CANiK M3, Birleşik Krallık’ta düzenlenen DSEI 2023’te uluslararası arenaya çıkıyor. Geliştirme ve kalifikasyon 
çalışmaları yaklaşık 2 yıl süren CANiK M3, hava platformlarının yanı sıra kara ve deniz platformlarında da kullanılacak. 

CANiK M3 was launched at IDEF 2023, where it enjoyed intense attention, and it now debuts at the international stage at DSEI 2023. CANiK M3 became a reality 
after almost 2 years of development and qualification processes, and it will be used in land and naval platforms as well as air platforms. 
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platformlarına da taşıyacak. SYS Genel Müdürü Cahit Utku Aral, 
“CANiK M3’ün kara ve deniz platformlarına da entegre edilmesi, 
kullanıcılara çok ciddi bir baskı ateşi gücü kazandıracak.” dedi.

CANiK M3, Tüm Platformlarda Kullanılabilecek
2018 yılında 12,7 mm ağır makinalı tüfek geliştirme çalışmalarına 
başlayan CANiK, dakikada 600-650 atım hızına sahip M2 QCB 
ile büyük başarıya ulaştı. Türk Silahlı Kuvvetlerinde (TSK) oyun 
değiştiren bir silaha dönüşen M2 QCB’nin ardından, geliştirilmiş ve 
daha yüksek atım hızına sahip sürümü M2F oyuna girdi. Dakikada 
900-950 atım hızına ulaşan M2F’nin başarısı, CANiK’in bir üst 
aşamaya geçme ve ürün ailesini tamamlama heyecanını arttırdı.  
2 yıla yakın geliştirme ve kalifikasyon sürecinin ardından, ailenin en 
gelişmiş üyesi M3 piyasaya çıktı. 1.100-1.200 atım/dakika verisiyle 
dikkat çeken M3, sadece hava platformlarına değil, kara ve  
deniz platformlarına da yüksek ateş gücü kazandıracak  
bir silah haline geldi.

SYS Genel Müdürü Aral, M3’ün geliştirilmesiyle ilgili gerekliliği 
şöyle açıklıyor; “Eskiden M3, yani hızlı atım versiyonu, sadece 
hava araçlarında kullanılırdı. Hava platformlarının hızının yüksek 
olmasından dolayı, hava platformunda kullanılacak makinalı 
tüfeğin de havadan karaya ya da havadan havaya atış hızının 
yüksek olması istenir. Çünkü hava araçlarının manevra kabiliyeti ve 
yüksek hızı nedeniyle hedef üzerindeki mermi düşüm mesafelerinin 
daha sık olması gerekir ve bu da ancak M3 gibi atım hızı yüksek bir 
silahla sağlanabilir. Ancak yüksek atım hızına sahip bu silahın, son 
10 yıldır, kara ve deniz platformlarında da kullanılmaya başlandığını 
görüyoruz. ABD Özel Kuvvetleri, yüksek ateş gücü ve etkili uzun 
menzile sahip olması dolayısıyla baskı ateşi noktasında ciddi 
bir kuvvet çarpanı olan bu silahı, ülkelerindeki üreticilere kendi 
istemlerine göre konfigüre ettirerek kara araçlarında kullanmaya 
başladılar. Bu durum da bizi M3’ü geliştirme noktasında tetikledi.”

M2 QCB ve M2F’den Tamamen Farklı Bir Silah
Türkiye’deki kullanıcıların CANiK tarafından üretilen M2 QCB ve 
M2F hakkındaki geribildirimleri, bu silahların sahada nasıl bir 
oyun değiştirici güç olduğunu gösterdi. CANiK, ailenin Türkiye’de 
envantere giren ilk üyesi M2 QCB’den sonra, M2F’nin performansını 
görebilmek ve muharebede kendini ispat etmesi(Combat Proven) 
için bu silahı kullanıcılara hibe yoluyla verdi. M2F’nin tedarikine 
yönelik henüz başlatılan bir proje olmaması sebebiyle tercih edilen 
bu yolla atım hızı M2 QCB’ye göre çok daha yüksek olan M2F’yi 

CANiK M2 QCB

CANiK M3 can reach a rate of fire of 1,100–1,200 rounds 
per minute and will offer the same high firepower 
previously offered to only aerial platforms to land and 
naval platforms as well. Cahit Utku Aral, General Manager 
of SYS, stated that the integration of CANiK M3 into land 
and naval platforms would provide users with significant 
suppressive firepower. 

CANiK M3 Can Be Used in All Platforms
In 2018, CANiK began development work on the 12.7 mm heavy 
machine gun and saw great success with the M2 QCB, which 
has a rate of fire of 600–650 rounds per minute. Following 
the M2 QCB, which became a game-changing firearm for 
the Turkish Armed Forces (TSK), CANiK introduced M2F, an 
improved version with a higher rate of fire of 900–950 rounds 
per minute. The success of the M2F fueled CANiK’s efforts to 
move to the next level and complete its product family. After 
nearly 2 years of development and qualification processes, 
M3 was made a reality as the most advanced member of the 
family. M3 can achieve a rate of fire of 1,100–1,200 rounds per 
minute and has become an effective armament for not only air 
platforms but also for land and naval platforms.

Aral explained the necessity of developing the M3 as follows: 
“In the past, the fast-firing version that is the M3 was only used 
in aircraft. As air platforms have much higher speeds compared 
to others, a machine gun to be used on such platforms must 
also have a high rate of fire for air-to-ground or air-to-air 
engagements. This is because the high maneuverability and 
speed of aircraft require the saturation of the target area with 
more projectiles, which can only be achieved with a high-rate-
of-fire weapon like the M3. However, in the last 10 years, we 
have seen that this high-rate-of-fire machine gun has also 
begun to be used on land and naval platforms. The U.S. Special 
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CANiK M3 Teknik Özellikleri
Technical Specifications for CANiK M3 

Kalibre / Calibre 12,7 mm / 12.7 mm

Mühimmat Tipi
Ammunition Type

12,7x99 mm Standart NATO
12.7×99 mm Standard NATO

Ağırlık  
(Esnek Mermi Yolu)
Weight (w/o flex chute, 
ammo box, and tripod)  

33,4 kg (Değerler konfigürasyona 
bağlı olarak değişiklik gösterebilir.) 
Mayon Kutusu ve Tripod hariç)/ 
33.4 kg (depending on the chosen 
configuration)

Toplam Boy
Total Length

1.460 mm (Değerler alev gizleyene 
bağlı olarak değişiklik gösterebilir.) / 
1,460 mm (depending on the chosen 
flash suppressor.)

Ateşleme Mekanizması 
Firing Mechanism Tam Otomatik / Full Auto

Namlu Çıkış Hızı 
 Muzzle Velocity

900 m/s (Mühimmat türüne göre 
değişir) / 900 m/s (Depending on the 
cartridge fired)

Atım Hızı
Rate of Fire

1.100-1.200 atım/dk /  
1,100–1,200 rounds per minute

Etkili Menzil
Effective Range 1.830 m / 1,830 m

Azami Menzil
Maximum Range 6.800 m / 6,800 m

Namlu ömrü 
Barrel Lifespan

Asgari 20.000 atım /  
Minimum 20,000 shots

Dağılım Değeri  
(Yarı Otomatik)
Dispersion  
(Semi-Automatic)

18 cm / 100 m (6 M0A) /  
18 cm / 100 m (approx. 6 MOA)

Geri Tepme Kuvveti 
Recoil Force 18,5 kN (± 1,5 kN.) / 18.5 kN (± 1.5 kN)

Forces have started using this gun on land vehicles by 
adapting it to its requirements through the American 
manufacturers, due to its high firepower and effective 
long-range capabilities. This development triggered us 
to develop the M3.”

An Entirely Different Firearm  
Than M2 QCB and M2F
The feedback received from Turkish users on the M2 QCB 
and M2F, both produced by CANiK, demonstrated how 
these machine guns were game-changers in the field. 
After the first member of the family, M2 QCB entered 
Turkish service, CANiK donated its M2F heavy machine 
gun to users to test the performance of the firearm in 
the field and make it a combat-proven firearm. Since 
there was no project initiated for the procurement of 
M2F, this firearm with its enhanced rate of fire was used 
in the field this way. M2F received positive feedback and 
high satisfaction from various users, making this version 
a driving force in the development process of the M3.

Aral emphasized that the M3 is completely different 
from the M2 QCB and M2F, summarizing the 
development process of this gun as follows: “The 
transition from M2 QCB to M2F was relatively easy since 
70 percent of the parts were interchangeable between 
the two versions, and we were able to complete it very 
quickly. However, the M3 is a completely different gun 
for sure. The effort we put into the M3, both in terms of 
R&D, quality, and industrialization, was much greater 
than for the other members of the family. While we 
could produce the M2F on the production lines  
where we produced the M2 QCB, we had to work 
specifically for M3, and its development process took 
nearly 1.5 years. We invested $2.5 million for the 
development and $2 million for the industrialization  
of this firearm, making us ready to deliver it to  
users in 2024.” 

CANiK ağır makinalı tüfek ailesinin tüm üyeleri bir arada. / All the members of the CANiK heavy machine gun family. 

CANiK M3

CANiK M3
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kullanmaya başlayan çeşitli kullanıcılardan gelen olumlu geri 
dönüşler ve yüksek memnuniyet de M3’ün geliştirilme sürecinde 
itici bir güç oldu.

M3’ün M2 QCB ve M2F’den tamamen farklı bir silah olduğunu 
vurgulayan Aral, bu silahın geliştirilme sürecini şu sözlerle özetledi: 
“M2 QCB’den M2F’ye geçişi, iki silah arasındaki parça uyumu 
neredeyse yüzde 70 seviyesinde olduğu için kolay yönetebilmiştik ve 
çok hızlı bir şekilde tamamlamıştık. Ancak M3 bambaşka bir silah, 
bunu çok net söyleyebiliriz. M3’e harcadığımız efor hem AR-GE 
hem kalite hem de endüstriyelleşme çalışmaları anlamında, ailenin 
diğer üyelerine nazaran çok daha fazla oldu. M2 QCB’yi ürettiğimiz 
hatlarda M2F’yi üretebilirken, M3 için ayrı bir çalışma yapıldı ve 
geliştirme süreci 1,5 yıla yakın sürdü. Kendi öz kaynaklarımızla  
2,5 milyon dolar geliştirme yatırımı; 2 milyon dolar da 
endüstriyelleşme yatırımı yaptık ve 2024 yılında yapacağımız 
teslimatlara hazır hale geldik.”

CANiK M3’ün İlk Teslimatları 2024’te
İstanbul’da düzenlenen IDEF 2023’te ilk kez görücüye çıkan M3’ün 
kullanıcı açısından muharebe sahasındaki büyük bir boşluğu 
doldurduğu yönünde geribildirimler aldıklarını anlatan Aral, 
pek çok proje için ön sipariş aldıklarının da altını çizdi. M3’ün, 
dost ve müttefik ülkelerde birçok silah entegrasyon projesinde 
kullanılacağını ve entegratörlerin sorunlarını çözeceğini dile getiren 
Aral, “Özellikle Güneydoğu Asya ve Güney Amerika’da, uzun 
zamandır M3’ü geliştirmemizi bekleyen sıcak projeler var.  
2024 yılından itibaren bu projeler kapsamında teslimatlara 
başlayacağız. Bu durum sadece CANiK için değil, SYS çatısı altındaki 
diğer şirketlerimiz için de yeni alanlar açacak.” diye konuştu.

Grup Şirketleri Geliştirmelere Başladı
M3’ün tüm platformlara entegrasyonu noktasında diğer  
SYS iştiraklerinin de hummalı bir hazırlık içinde olduğunu kaydeden 
Aral, sözlerini şöyle noktaladı: “UNIDEF başta olmak üzere bütün 
grup şirketlerimizde bu silahın hava platformlarına entegrasyonu 
için büyük rimizden kısa sürede ayrılacağımızı düşünüyorum. Ayrıca 
Uzak Doğu ve Güney Amerika’daki müşterilerimizin hava araçlarına 
entegrasyon için de bu geliştirme büyük önem taşıyor. UNIDEF, 
kurulduğu 2013 yılından bu yana, geliştirdiği mesnetlerle Türkiye’nin 
envanterindeki neredeyse bütün döner kanatlı hava platformlarına 
silah entegrasyonu yaptı. Bu yüzden kendimize ve ekibimize 
güveniyoruz. Bu çalışmaların 2024 yılı içerisinde somutlaşacağını 
düşünüyoruz. Silahın entegre edilmesi gereken sabit mesnetler  
(fix forward) dediğimiz sistemlerin geliştirilmesi, burada kritik 
öneme sahip olacak.” •

First CANiK M3 To Be Delivered in 2024
Aral shared that they received feedback indicating 
that the M3 that debuted in IDEF 2023 in Istanbul 
would be filling a significant gap on the battlefield 
according to the end-users. He also emphasized that 
they have received pre-orders for many projects. Aral 
mentioned that the M3 would be used in numerous 
weapon integration projects in friendly and allied 
countries and would help integrators solve their 
problems. He stated, “Especially in Southeast Asia 
and South America, there are ready-to-go projects 
that have been waiting for us to develop the M3 for 
a long time. Starting in 2024, we will begin deliveries 
as part of these projects. This situation will not only 
benefit CANiK but also open up new opportunities 
for our other companies under the SYS umbrella.”

Group Companies Greenlit Further 
Developments
Aral also noted that other SYS subsidiaries are 
actively preparing for the integration of the M3 
heavy machine gun into all possible platforms. He 
concluded by saying, “All of our group companies, 
especially UNIDEF, are heavily involved in the 
integration of this machine gun into air platforms. 
We are developing gun pods, weapon turrets, and 
solenoid triggers for upcoming projects in our group 
companies. Other solenoid manufacturers in the 
international market cannot meet our quality and 
performance requirements, and as such, I believe 
we will quickly outperform our competitors in this 
regard. This development effort is also crucial for the 
integration of our machine gun into our customers’ 
aircraft in the Far East and South America. Since 
its establishment in 2013, UNIDEF has integrated 
weapons into almost all rotary-wing aircraft serving 
in Türkiye with the mounts it has developed. As 
such, we believe in ourselves and our expert team, 
and we believe our efforts will bear fruit in 2024. 
The development of ‘fixed mounts’ that require 
armaments to be integrated will be critical in  
this regard.” •

DSEI 2023’ün SYS ailesi için farklı bir önem taşıdığını belirten SYS Genel Müdürü Cahit Utku Aral, CANiK M3’ün bu fuar aracılığıyla dünya pazarına açıldığını söyledi. 

Cahit Utku Aral, General Manager of SYS, stated that DSEI was special for the SYS family, and that CANiK M3 would be making its debut at the international stage with this fair. 



8 9

CANiK’ten     FROM CANiK

CANiK Ekosisteminin Başarısı,  
Yaratılan Markaları Korumaktan Geçiyor

The Success of the CANiK Ecosystem Relies on Protecting the Brands 

Gençay Bey, yaklaşık 20 yıllık Deniz Kuvvetleri Komutanlığı 
tecrübeniz sonrasında, 4 yılı aşkın bir süredir de SYS’de 
görev yapıyorsunuz. Öncellikle sizi tanıyabilir miyiz?

Gençay GENÇER: 2000 yılında Deniz Kuvvetlerinde göreve 
başladım. Sonra sırasıyla; Su Altı Taarruz Komutanlığı’nda (SAT) 
operatörlük ve eğitmenlik timlerinde farklı ülkelerde danışmanlık 
ve gözlemcilik yaptım. 2019 yılından itibaren de özel sektörde 
çalışma kararı aldım ve SYS ailesine katıldım. O günden beri SYS İş 
Geliştirme ve Kurumsal İletişim Müdürü olarak görev yapıyorum.  

Silahlı kuvvetlerden sonra neden çalışmak için  
SYS’yi tercih ettiniz?

Gençay GENÇER: Öncelikle şunun altını çizmek istiyorum: Benim 
için en önemli değer vizyondur. Birçok şeyi parayla satın alabilirsiniz; 
ancak vizyon yoksa onu parayla satın alamazsınız. Benim geldiğim 
tedrisat gereği, biz analiz yaparız. Silahlı kuvvetler geçmişimde 
görev için gönderildiğim birçok ülkede de uzun soluklu analizler 
yaptım. Benzer analizleri SYS için de yaptım. 2019 yılında SYS, 
global pazarda ateşli silah üreten en genç firmalardan biriydi. O 
zamana kadar yaptıkları işlere baktığımda, bu işlerin ardında büyük 
bir vizyon olduğunu gördüm ve açıkçası bu beni çok etkiledi. SYS’de, 
kendi içimdeki mücadele duygusunu tatmin edebileceğimi ve bir 
dizi maceraya yelken açabileceğimi değerlendirdim. Aral ailesinin 
geçmişte yaptığı işlere baktığınızda, hep bir vizyon olduğunu; ilkleri 

Mr. Gençer, could you please tell us about yourself? 
You have approximately 20 years of experience in the 
Turkish Naval Forces, and you’ve been working at SYS 

for over 4 years now. 

Gençay GENÇER: I began my journey in the Turkish Naval Forces 
in 2000 when I entered military school, and I started active duty in 
August 2002. Throughout my career, I’ve served in various roles, 
including as an operator (team personnel) and instructor at the 
Turkish Naval Special Warfare Command (SAT). I’ve also undertaken 
various consultancy and observer roles in different countries. In 
2019, I decided to transition to the private sector and joined the SYS 
group of companies. Since then, I have been serving as the Business 
Development and Corporate Communication, Manager for SYS.    

After your service in the armed forces, why did you choose to  
work for SYS?

Gençay GENÇER: First and foremost, I’d like to emphasize the 
importance of vision. It is the most important thing for me. You can 
buy many things with money, but you can’t buy vision. Given my 
background and training, I’m accustomed to performing analyses. 
During my military career, I was deployed to several countries where 
I performed long-term analyses. I’ve also conducted similar analyses 
for SYS. In 2019, SYS was one of the youngest companies in the 
global firearms market. When I looked at their past achievements, 
I saw that there was a significant vision behind their work, and 

Gençay GENÇER
SYS İş Geliştirme ve Kurumsal İletişim Müdürü 
Business Development and Corporate Communications 
Manager of SYS

Gençay Gençer, Business 
Development and Corporate 
Communication Manager 
of SYS, highlighted that the 
key to success in the sector is 
branding and protecting the 
brand, saying, “If you invest 
in the brand and protect it, 
the brand will protect you 
in times of crisis.” Gençer 
became a part of SYS family 
after 20 years of service in 
the Turkish Naval Forces 
Command, and he shared 
what led to the development 
of the CANiK ecosystem and 
the successes it achieved for 
CANiK News readers. 

SYS İş Geliştirme ve 
Kurumsal İletişim 

Müdürü Gençay Gençer, 
sektörde başarılı olmanın 

markalaşmadan ve yaratılan 
markayı korumaktan 

geçtiğinin altını çizerek, 
“Markaya yatırım yaparsan 

ve markayı korursan 
krizlerde de markan seni 

korur.” diye konuştu. Deniz 
Kuvvetleri Komutanlığındaki 

yaklaşık 20 yıllık görevinin 
ardından Samsun Yurt 

Savunma (SYS) ekibine 
katılan Gençer, CANiK 

ekosisteminin gelişimini ve 
elde ettikleri başarılarının 

arkasında yatanları CANiK 
News okuyucuları için 

anlattı.
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hayata geçirdiklerini görürsünüz. Ateşli silahlar işin içine girdiği 
zaman da aynı vizyonu gördüm. SYS ailesinin parçası olma kararını 
alma sürecimde bunlar etkili oldu.

Markalaşma Adımları Atıldı

Göreve geldiğinizde ilk icraatınız ne oldu?

Gençay GENÇER: SYS’deki faaliyetlerimiz için 2019 yılının 
başında, üst yönetimin bize vermiş olduğu stratejik projeksiyonu 
yerine getirmek için bir dizi plan yaptık. Bunların temelinde ise 
bir ekosistem yaratmak vardı. Mevcut konjonktürde, o zamanki 
ürünlerin gelecek için belirlenen vizyonun hayata geçirilmesinde 
tek başına yeterli olmayacağı; ürün yelpazesinin genişletilmesi 
gerektiği ben göreve başlamadan çok daha önceki yıllarda bir 
projeksiyon olarak belirlenmişti. Bu projeksiyona uygun olarak, 
bünyemizdeki ürün ve markaların devamının nasıl olacağını 
planladık ve ekosistemimizin temel yapısını oluşturduk. Bu yapıda, 
markalarımızın amiral gemisi CANiK’in yanında bazı yeni marka 
ve şirketlerin yer almasını öngördük ve marka tescillerine ve şirket 
kuruluşlarına başladık. CANiK Store, MECANiK, CANiK Tech, CANiK 
Academy, CANiK News, CANiK Team, CANiK Smart, CANiK App ve 
MECANiK Coffee gibi markalarımızı oluşturduk. İştiraklerimizden 
UNIROBOTICS’i kurmak için 2020’nin başında aksiyon aldık. Aynı 
dönemde AEI Systems’ın satın alınması için görüşmelere başladık. 
Ürün, aksesuar, eğitim, ne gerekiyorsa markalarımızı oluşturduk… 

Ekosisteminizdeki bu iştirakler ve markaların  
birbirleriyle ilişkisi nasıl?

honestly, it greatly impressed me. I believed that I could satisfy my 
inner drive for challenge and embark on a series of adventures at 
SYS. The history of the Aral family and their past endeavors also 
show a consistent theme: vision and pioneering achievements. I felt 
the same vision when it came to firearms. These factors played a 
significant role in my decision to become part of the SYS family. 

Branding Efforts Were Made
What did you do first when you took office? 

Gençay GENÇER: When I took on my role, in early 2019, we began 
by formulating a series of plans to fulfill the strategic projection 
set by the top management for our company’s activities. At the 
core of these plans was the idea of creating an ecosystem. In 
that landscape, it had been projected years before my arrival that 
the existing products alone would not be sufficient to bring the 
envisioned future to life; there was a need to diversify our product 
range. In line with this projection, we planned the future of our 
existing products and brands, and we laid the foundation for our 
ecosystem. In this structure, alongside our flagship brand CANiK, 
we considered creating new brands and companies, and we initiated 
trademark registrations and company formations. We established 
brands such as CANiK Store, MECANiK, CANiK Tech, CANiK Academy, 
CANiK News, CANiK Team, CANiK Smart, CANiK App, and even 
MECANiK Coffee. We launched an initiative in early 2020 to establish 
UNIROBOTICS as a subsidiary. In the meantime, we initiated 
discussions for the acquisition of AEI Systems. We built our brands to 
cover products, accessories, training, and anything else we needed. 
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Gençay GENÇER: Bugün CANiK silahı yapıyor. CANiK Academy de 
gerek online gerek yerinde eğitimle -savaş bölgelerinde bile- tüm 
eğitim taleplerini karşılayabiliyor. MECANiK, optik, kıyafet vb. 
aksesuar ihtiyaçlarını karşılıyor. Silahın platforma entegrasyonu için 
gereken desteği UNIDEF, UNIROBOTICS karşılıyor. SYS ekosistemini 
oluşturmamızın amacı da buydu. Günün sonunda yarım milyon 
dolarlık bir 6x6 araç teslim etmeniz gerekir. Fakat üzerine entegre 
edilecek birkaç on bin dolarlık makinalı tüfek için araç bittiği halde 
beklersiniz ve proje gecikir. Yıllardır sektör paydaşlarımız bu şekilde 
sorun yaşıyorlardı. Yurt dışında izin süreçleri, ürün beklemeleri 
derken bir makinalı tüfeğin teslim süresi 36 ayı buluyordu. Bugün 
bizi aradıklarında ise 10 gün sonra ürünleri hazır olabiliyor. Özetle 
ekosistemimizi doğru kurgulayıp, marka konumlandırmalarımızı 
yapınca, saat gibi işleyen bir sistem elde ettik.

Tabii bunlar çok uzun soluklu işler. Bir şirket kurduğunuzda, ürünlerin 
ete kemiğe bürünmesi zaman alıyor. Bizde bu süre 5 yılın biraz 
altında ve bu bizi çok mutlu ediyor. Bizim globaldeki rakiplerimiz çok 
köklü firmalar. Onlarla hâkim oldukları alanda mücadele etmek uzun 
yıllar alacağından cepheyi genişletme yolunu tercih ettik. Cepheyi, 
onların hiç hâkim olmadığı alanlara kaydırarak buralarda başarılı 
olduk ve buradan aldığımız enerji ve motivasyonla da pazarı domine 
etme yolunu benimsedik ve ettik de. Ama geldiğimiz yer bir varış 
noktası değil. Bu bizim için sonu olmayan bir yolculuk. Rakamlara ve 
aldığımız tepkilere bakarak doğru yolda olduğumuzu anlayabiliyoruz.

Ezber Bozan Hamleler Yapıldı

SYS’nin iş geliştirme ve kurumsal iletişim faaliyetlerinde sizin 
silahlı kuvvetlerdeki tecrübeniz nasıl bir fark yarattı?

Gençay GENÇER: Benim işim insan yönetmek, organize etmek ve 
motive etmektir. Bunları yapmak için de bir hedef olmalı. Strateji, 
analiz ve gözlem konularındaki tecrübemin işimi kolaylaştırdığını 
düşünüyorum. Öte yandan oluşturduğumuz markalar, 2019’un ilk 
çeyreğinde yaptığımız çalışmaların neticesidir. Tabii bir markayı 
kurmak, adını koymakla iş bitmiyor. Altını doldurup, onu ete kemiğe 
büründürmek için azami ölçüde mesai harcamak gerekiyor. SYS’ye 
katılmadan önce, 40’tan fazla ülkede görev yapmıştım. Dolasıyla 
global bir iletişim ağına sahiptim. Bununla beraber, dünyada 
savunma sektöründeki markaların, firmaların ve kurumların düşünce 
yapılarını; onları yöneten insanların düşünce yapılarını biliyordum. 
Bir ürün ortaya çıkarırken ya da riskli bir işe girerken karşı tarafın 
aşağı yukarı nasıl reaksiyon vereceğini kestirebiliyorum. Biz burada 
sürekli beklenmeyen hamleleri yapmak konusunda kendimizi 
geliştirdik ve ezber bozan bir kimliğe büründük.

Pandemi Krizi Fırsata Dönüştürüldü

SYS’de işe başlamanızın hemen ardından, pandemi dönemi 
yaşandı. Ancak sizin faaliyetleriniz hiç durmadı. Bazılarının 
neredeyse aylarca “durduğu” bir dönemde, siz neden ve  
nasıl yola devam ettiniz?

How do these subsidiaries and brands within your ecosystem 
relate to each other? 

Gençay GENÇER: In our current structure, CANiK manufactures 
firearms. CANiK Academy provides training, both online and on-site, 
and can perform every kind of training our clients may need, even 
in conflict zones. MECANiK caters to optical sights, clothing, and 
other accessory needs. UNIDEF and UNIROBOTICS offer support for 
the integration of firearms into platforms. The goal of establishing 
the SYS ecosystem was precisely this. For example; to deliver a 
half-million-dollar 6 × 6 vehicle, you need a machine gun worth 
several tens of thousands of dollars mounted on it. Without the 
vehicle’s armament, the entire project would be delayed. For years, 
our industry stakeholders faced this problem. Procuring a simple 
machine gun from abroad, due to permission processes and product 
waiting times, would sometimes take up to 36 months. Today, when 
we receive an order, the products can be ready in as little as 10 to 45 
days, depending on the specifics and the amount required. In short, 
we have created a system that works like clockwork by structuring our 
ecosystem and positioning our brands correctly.

Of course, these are long-term endeavors. It takes time for products 
to take shape for a new company. For us, this period is just under 
5 years, and we are very happy with this. Our global competitors 
are well-established companies. Fighting them in their homeland 
would take many years, so we chose to expand the front. By shifting 
the front to the fields, that they have never dominated, we made 
breakthroughs in these areas. With the energy and motivation these 
successes gave us, we have focused on dominating the market, and 
we have done so. But where we are now is not a final destination. 
This is an endless journey for us. Looking at the numbers and the 
reactions we receive, we can tell that we are on the right path.

Unexpected Moves from Mold Breakers 
How did you make an impact on SYS’s business development and 
corporate communication activities with your experience in the 
armed forces? 

Gençay GENÇER:  My job is to manage, organize, and motivate 
people, and to accomplish that, there must be a goal. I believe that 
my experience in strategy, analysis, and observation has made my 
work easier. On the other hand, the brands we have created are the 
result of our work in the first quarter of 2019. Of course, establishing 
a brand and giving it a name is not the end all be all. To flesh it out 
and make it worth something, you have to put in maximum effort 
and build it one brick at a time. Before joining SYS, I had served in 
more than 40 countries, so I had a network across the entire world. 
Moreover, I knew the thought processes of the brands, companies, 
and institutions in the defense sector worldwide, as well as the 
thought processes of the people who run them. I can predict how 
the other side will react more or less, when creating a product or 
entering a business with risk factors. In SYS, we have developed 
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Gençay GENÇER: Krizler, fırsatları doğurur. Bunu biz söylemiyoruz. 
Tarihteki birçok önemli kumandan, iş insanı, bilim insanı 
söylüyor. Biz de aslında pandemiyle başlayan krizi nasıl fırsata 
çevirebileceğimize odaklandık. Hemen Savunma Sanayii 
Başkanlığı’na (SSB) aksiyon planımızı sunduk. Akabinde de 
tedarikçilerimizi organize etmeye başladık. Telefon trafikleri, 
video konferanslar… 2020 Şubat ayı gibi kapanmalar başlayınca, 
yurt dışındaki, başta en büyük pazarımız Amerika olmak üzere, 
temasımız olan herkesi organize ettik. Tüm kısıtlamalara rağmen 
Amerika’daki ekiplerimizi buraya çağırdık; biz oraya gittik. 
Otellerden çıkmadan haftalarca çalıştık. Çok ciddi efor sarf ederek 
yeni ürünlerimizin temellerini attık. Herkesin durduğu bu dönemde 
biz durmadık ve özellikle ABD pazarında satış rekorları kırdık.

2018 yılının sonunda, SSB ile 12,7 mm Platform Makineli Tüfek 
projesinin sözleşmesini imzalamıştık. Pandemi dönemi, aynı 
zamanda bu silahın geliştirilmesiyle geçti. Kendi aksesuar 
programımızı da bu dönemde oluşturduk. Aksesuarlarımız için 
ömür boyu garanti taahhüdünde bulunduk. Bu da karşılık buldu 
sektörde. Nereye giderseniz gidin, bir sorun yaşadığınızda telefonun 
ucunda CANiK güvencesi var, dedik.

Pandeminin bitişiyle beraber satışların azalacağını öngörerek 2022 
başında yeni model çıkararak bu düşüşü dengelemeyi hedefledik 
ve yine başarılı olduk. Özellikle ABD pazarında rakiplerimizin 
satışlarında yüzde 40-60 düşüşler oldu. Biz bu düşüşü yüzde 
18’lerde tutmayı ve bugün pandemi öncesi dönemdeki satış 
rakamlarımızın üstünde kalmayı başardık.

Ulaştığınız ciddi ihracat rakamlarıyla son yıllarda dikkatleri 
üzerine çekiyorsunuz. Markalaşma çalışmalarınız bu 
faaliyetlerinize nasıl katkı sağlıyor?

Gençay GENÇER:  Yaptığımız işin sonucunu hemen görmenin 
imkânsız olduğu bir sektördeyiz. Bir markanın bilinirliğini belli bir 
seviyeye çıkarmak bir süreç alır ve sonrasında orada tutunmak 
da ayrıca bir efor gerektirir. Bir arama motorunda CANiK yazıp 
arattığınızda, 2019’da 50 bin sonuç çıkarken bugün 12,7 milyon 
sonuç çıkıyorsa bu çok önemli bir gelişmedir. Bakın, AEI Systems 
60 yıllık bir firma ve sektörün en iyilerinden. Ama hep üretime 
odaklanmış, tanıtım ve pazarlama faaliyetlerini ikinci planda 
tutmuş. Şimdi fuarlarda, medyada, sosyal medya kendilerini 
görünce şaşırıyorlar ve marka bilinirliğinin katkısını görüyorlar. 
Fransa’da Ragbi Dünya Kupası var. CANiK’in pazarlarından  
biri de Güney Afrika ve bizi çok seviyorlar. Biz de onları 
onurlandırmak için “Limited Edition Rugby SFT” serisi yaptık.  
Şimdi Güney Afrika Milli Takımı sipariş vermek istiyor. Olay özel  
seri bir tabanca satmak değil aslında; CANiK markasına yatırım 
yapmak. Çünkü markaya yatırım yaparsan ve markayı korursan 
krizlerde de markan seni korur. Pandemi sürecinde de bunu  
net bir şekilde gördük.

an identity that breaks the mold and we have taught ourselves to 
make unexpected moves constantly. I would also like to remind and 
emphasize that the reflex to do the unexpected was ingrained in our 
company’s culture long before I took office. 

Pandemic Crisis Transformed into an Opportunity
Right after you started at SYS, the pandemic and its effects took 
over the world. However, SYS’ activities never stopped. While 
many almost put their businesses “on hold” for months during 
this period, why and how did you continue? 

Gençay GENÇER:  Crises create opportunities. We’re not saying 
this; many important commanders, business people, and scientists 
throughout history have said it. In fact, we focused on how we could 
turn the crisis that started with the pandemic into an opportunity. 
We immediately presented our action plan to the Defense Industry 
Agency (SSB). Subsequently, we started organizing our suppliers. 
Phone calls, video conferences, whatever it took, we did it. When the 
shutdowns and lockdowns started around February 2020, especially 
in our biggest market, the United States, we organized everyone we 
had contact with overseas. Despite all the restrictions, we invited our 
teams in America here, and we went there as well. We worked for 
weeks without leaving our hotels. We laid the foundations for our 
new products through intense efforts. When everyone stopped, we 
didn’t, and we broke sales records, especially in the US market, and 
invested what we earned in R&D and various technologies.

At the end of 2018, we signed the contract for the 12.7 mm Heavy 
Machine Gun Project for Platforms (PMT 12.7 Project) with the 
SSB, and we utilized the pandemic period for the development of 
this weapon. We also created our own accessory program in the 
meantime. We committed to a lifetime warranty for our accessories, 
and the sector responded positively. No matter where you are, we 
highlighted the fact that CANiK will be there for you when you have a 
problem with our products. 

We anticipated a decrease in sales with the end of the pandemic, 
and we tried to compensate for that by launching a new model 
in early 2022, and we were successful again. Especially in the 
US market, our competitors saw reductions in their sales figures 
between 40–60 percent, while managing to keep our decline around 
18 percent, and I’m happy to say that we are above our pre-pandemic 
sales figures today. 

Your export figures have been turning heads in the last few years. 
How do your branding efforts contribute to your export activities?

Gençay GENÇER: It is impossible to see the results of our efforts 
immediately in our sector. Building up brand awareness to a certain 
level takes time, and then maintaining that level also requires 
additional effort. If you searched CANiK on a search engine, there 
were only 56,000 results in 2019, but today, there are 12.7 million 
results, with a difference of several levels of magnitude. 
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CANiK’ten     FROM CANiK

Sahipleri Türk Olan, 3 Kıtada Üretim Tesisine Sahip,  
Global Bir Savunma Şirketi

SYS’nin kendi markaları için yaptığı tanıtım faaliyetlerinin, 
Türkiye’nin ve Türk savunma ve havacılık sektörünün tanıtımına 
da ciddi katkılar sağladığını görüyoruz. Bu konuda neler söylemek 
istersiniz?

Gençay GENÇER: Bu, SYS’nin kuruluş ilkelerinden biri. Yönetim 
Kurulu Başkanımız Zafer Aral, her zaman; “Sahipleri Türk olan, 
merkezi Türkiye’de bulunan global bir savunma şirketi” mesajını 
vermemizi ister. O yüzden attığımız her adımda, sadece kendi 
şirketimizi değil Türkiye’yi de temsil ettiğimizi göz önünde 
bulunduruyoruz. IDEF sonrası Türkiye’de bir etkinlik yaptık ve 
tüm dünyadaki satış yöneticilerimizi ilk defa Türkiye’de topladık. 
İstanbul’u gördüler, nasıl bir şehir olduğunu anladılar. Artık burada 
tarih var, sanat var, boğaz var diyorlar. Bu değerlerimizi onlarla ortak 
hale getirdik. Samsun’u, tesislerimizi gördüler; bizi daha yakından 
tanıdılar. Artık Türkiye’ye ve SYS’ye çok daha farklı baktıklarını 
görebiliyoruz. İşte tanıtımın gücü bu…

24 Saat Yetmiyor

Neden iş geliştirme ve kurumsal iletişim fonksiyonlarını tek elde 
topladınız? Bu kadar çok markanın iş geliştirme ve kurumsal 
iletişim faaliyetlerini yönetmek zor olmuyor mu?

Gençay GENÇER: Genetik olarak biz imalat ve AR-GE kökenliyiz. 
Doğal olarak büyüdükçe de tüm fonksiyonlar genel müdür üzerinde 
yığılmıştı. 2018 sonundan itibaren de yeni yapılanmayla bu 
fonksiyonlar başkalarına devredilmeye başlandı. İş geliştirme ve 
kurumsal iletişim süreçlerini bir merkezden yönetme kararı alındı ve 
bu sorumluluğu da ben devraldım. Hatta arka tarafta görünmeyen 
pazarlama ve marka yönetimi gibi konular da benim sorumluluğumda 
ilerliyor. Şu an çok fazla şapkam var, bazen tempo çok yorucu olabiliyor 
ama tüm süreçleri bilmek, işlerin hızlı ilerlemesine de yardımcı 
oluyor. Çok hızlı karar alabiliyoruz. Haftalar sürecek yazışmalar yerine 
konuşarak birkaç dakika içinde aksiyon alabiliyoruz. Üst yönetim ile 
her sabah 5-10 dakika konuşur; 3 dakika içerisinde olasılıkları eler ve 
ne yapacağımıza ilişkin kararı veririz. Gerekli noktalarda muhakkak 
alanında uzman danışmanlardan da destek alırız.

Ancak sistemin kişi odaklı olmaması ve geldiğimiz noktadaki 
büyümenin gereklerinin yerine getirilmesi açısından da yakında 
bir organizasyon değişikliği olacağını söylemeliyim. Merkezimizi 
güçlendireceğiz. Şu an danışmanlarımızla konuyu çalışıyoruz. Bize 
yeni bir yapı önerecekler, ona göre ekibimizi güçlendireceğiz. Şu an 
için tek sorunumuz, günün 24 saat olması. 48 saat olsa yetecek; 
ama 24 saat yetmiyor.

Let me give you an example… There’s the Rugby World Cup in 
France. One of CANiK’s markets is South Africa, and they really like 
us, they are really big fans. To honor them, we created the “Limited 
Edition Rugby SFT” series, which is not just a special edition pistol, 
it’s a first in South Africa and worldwide. Now, Rugby National 
athletes want to place orders. It’s not about selling a special edition 
gun; it’s about investing in the CANiK brand. Because if you invest in 
the brand and protect it, the brand will protect you in times of crisis. 
We saw this very clearly during the pandemic period as well.

 A Global Defense Company with Turkish Owners 
Headquartered in Türkiye
We’ve noticed that your marketing activities for your brands also 
contributed to promoting Türkiye and the Turkish defense and 
aerospace sector significantly. What can you share about this?  

Gençay GENÇER:  This is one of the founding principles of SYS. Our 
Chairman of the Board, Zafer Aral, always insists on conveying the 
message that we are a global defense company with Turkish owners, 
headquartered in Türkiye. I’d like to emphasize the word “global” 
here. We are one of the few companies with production facilities 
on three continents. Therefore, we consider that we represent not 
only our company but also our country with every step we take. 
We organized a company event in Türkiye after IDEF, bringing our 
American sales managers to Türkiye for the first time. They saw 
Istanbul, they saw how beautiful it is, and now they say, “There is 
history, art, and culture here.” We created shared values with them, 
in a sense. They saw Samsun, our facilities; they got to know us 
better. We can see that they now look at Turkey and SYS in a very 
different way. This is the power of promotion and marketing. 

24 Hours Not Enough
Why did you decide to consolidate both business development 
and corporate communications under one roof? Isn’t it 
challenging to manage the business development and corporate 
communication activities of so many brands? 

Gençay GENÇER: Inherently, our background is rooted in 
manufacturing and R&D. Naturally, in the initial stages of our 
establishment, all functions were concentrated under the general 
manager, and this did not change as SYS grew until a new 
restructuring towards the end of 2018. In that restructuring, these 
duties started to be divided among people. A decision was made 
to manage business development and corporate communication 
processes from a single department, and I took on this responsibility. 
Apart from these roles, marketing and brand management is also 
a part of my and my team’s responsibility. Right now, I wear many 
hats, and sometimes the pace can be quite exhausting, on the other 

SYS İş Geliştirme ve Kurumsal İletişim Müdürü Gençay Gençer, Savunma Sanayii Medya Zirvesi’nde, konuşmacı olarak katıldığı “Savunma Sanayiinde Pazarlama İletişimi” konulu 
panelde şirketlerin yurt dışındaki iletişim süreçlerinden ve basının sektöre gelişimine katkıları konusunda bilgiler verdi.
SYS Business Development and Corporate Communications Manager Gençay Gençer, gave information about the communication processes of the companies abroad and the contribution of 
the press to the development of the sector in the panel titled “Marketing Communication in the Defense Industry”, which he attended as a speaker at the Defense Industry Media Summit.
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Bugün CANiK kaç ülkede faaliyet gösteriyor?  
İlk 5 ülke hangileri?

Gençay GENÇER:  Sıralamada ilk 5 ülke; ABD, Güney Afrika, 
Polonya, Fransa ve Pakistan. Almanya’da ve Çek Cumhuriyeti’nde 
de yapılanmaya gideceğiz. Endonezya, Panama ve Brezilya’nın da 
aralarında bulunduğu 70 kadar ülkeye satış yapıyoruz. Pazarlama 
ve iş geliştirme faaliyetlerimizle bu listeye yeni ülkeler eklemek 
için büyük gayret sarf ediyoruz.

Yoğun Bir Fuar Takvimi Var

Yurt içinde ve yurt dışında çok sayıda fuara katılıyorsunuz. 
Önünüzde nasıl bir fuar takvimi var?

Gençay GENÇER: Şimdiye kadar Enforce Tac, HuntEX, NRA 
ve IDEF’e katıldık. Polonya’da MSPO ve hemen sonrasında 
İngiltere’de DSEI’deyiz. DSEI’de hem Türk hem İngiliziz; çünkü 
AEI Systems ile ilk defa Birleşik Krallık’ta bir fuara katılıyoruz. 
Sonrasın ABD’de AUSA; ardından da Tayland’da Defence and 
Security fuarları var. Mısır’da politik rüzgârlar değişince EDEX’e 
de katılma kararı aldık.

Bu noktada IDEF’e özel bir parantez açmak istiyorum. Fuarda 70 
kişilik bir ekiple görev yaptık. Günün ilk saatlerinden, akşamın 
son saatine kadar yoğunluğumuz hiç azalmadı. Ofisimizi 4 
günlüğüne oraya taşıdık; yorucu ama çok verimli bir fuar geçirdik. 
Cumhuriyetimizin 100. yılında, SYS’nin 25. yaşını; UNIDEF’in de 
10. yaşını kutluyoruz. Bu nedenle “Sahipleri Türk olan, merkezi 
Türkiye’de bulunan global bir savunma şirketi” olarak böylesi 
anlamlı bir yılda gerçekleştirilen IDEF, bizim için çok özel  
bir fuar oldu.

CANiK News gibi iki dilli kurumsal bir yayınla da rekabette fark 
yaratıyorsunuz. CANiK News’ın ardında nasıl bir strateji var?

Gençay GENÇER: CANiK News ile yapmak istediğimiz, bir hafıza 
yaratmak. Aslında kendimizi anlattığımız bu dergi, hiçbir zaman 
kâr amacı güden bir yayın olmayacak. Yurt içinde ve yurt dışında 
pek çok adrese gidiyor. Yakında CANiK News’in canlı bir podcast 
stüdyosu da olacak; orada podcastler yayınlanacak. Farklı 
ülkelerden Türkiye’ye gelen insanların kendi dillerinde içerikler 
oluşturmak da var planlarımız arasında. SYS’nin dinamik ve 
yeniliklere açık yapısı, iş geliştirme ve kurumsal iletişim birimi 
olarak elimizi kolaylaştırıyor.

SYS İş Geliştirme ve Kurumsal İletişim Müdürü Gençay Gençer’e, 
zaman ayırıp sorularımızı cevaplandırdığı ve verdiği bilgiler için 
okuyucularımız adına teşekkür ediyoruz. •

hand, knowing all the processes also helps the work progress 
quickly. We can make decisions very quickly. We talk to the top 
management for 5–10 minutes every morning; we sift through the 
possibilities and decide what to do within 3 minutes. If needed, 
we always seek support from expert consultants, and we never 
hesitate to do so.

However, I must say that there will soon be an organizational 
change, to ensure the system is not centered around a single 
person and that it can fulfill the requirements brought by our 
current growth. We will strengthen our core, and we are currently 
working on this with our consultants. They will propose a new 
structure to us, and accordingly, we will strengthen our team. 
Right now, our only challenge is that the day has only 24 hours.  
If there were 48 hours, it would be enough.

How many countries is CANiK operating in today?  
What are the top 5 countries?

Gençay GENÇER: I can say that the top 5 countries are the United 
States, South Africa, France, Poland, and Pakistan. We will also 
establish a presence in Germany and the Czech Republic. We sell 
to 70 countries, including Indonesia, Panama, and Brazil, among 
others. Through our marketing and business development efforts, 
we are working tirelessly to add new countries to this list.

Intense Fair Schedule Ahead
You are attending many business fairs, both in Türkiye and 
abroad. What kind of fair schedule do you have ahead of you? 

Gençay GENÇER: So far, we have participated in SHOT Show, 
Enforce Tac, IWA, HuntEX, NRA, and IDEF. We are currently 
attending MSPO in Poland and shortly after that, we’ll be at 
DSEI in the United Kingdom. We will be both Turkish and British 
at DSEI, as this fair marks our first participation in a fair in the 
United Kingdom alongside AEI Systems. Following that, we have 
AUSA in the United States, marks Defense&Security 2023 in 
Thailand, and Milipol in France. We also decided to participate in 
EDEX after the political winds shifted in Egypt.

I would like to touch on IDEF a little bit. We had a team of 70 
people working at the fair, going full throttle from the early hours 
of the day until late in the evening. We temporarily moved our 
office to the fair for four days, and although it was tiring, it was 
a very productive exhibition for sure. We are celebrating SYS’ 25th 
anniversary and UNIDEF’s 10th anniversary in the 100th year of 
our Republic, which made this IDEF very special for us as a “global 
defense company with Turkish owners headquartered in Türkiye.”

You made a difference against your competition with bilingual 
corporate publications like CANiK News, can you share what 
kind of strategy is behind this initiative? 

Gençay GENÇER: What we want to do is create a memory, 
a journal with CANiK News. This magazine will never be a 
publication with a profit motive, we simply open a window to our 
company with it. The magazine is sent to many places, both in 
Türkiye and abroad. Soon, CANiK News will have a live podcast 
studio where we will broadcast various podcasts. We also have 
plans to have people from different countries create content in 
their own languages for those coming to Türkiye. SYS’s dynamic 
nature and innovative outlook make our work in business 
development and corporate communication easier.

We would like to thank Gençay Gençer, Business Development 
and Corporate Communication Manager of SYS, on behalf of 
our readers for taking the time to answer our questions, and for 
providing us with such valuable information. •
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MECANiK Ürünlerine Olan Talep Artarak Sürüyor
MECANiK Products Enjoy Ever-Increasing Demand

MECANiK, a brand that offers 
solutions for tactical users, 
field personnel, outdoor users 
and sport shooters in one place, 
enjoys ever-increasing demand 
from both Türkiye and abroad, 
with its new textile products 
utilising the latest technologies 
and novel approaches.

MECANiK’ten herkese merhaba,

Oldukça yoğun geçen IDEF 2023’ün ardından, 
sizlerle yeniden bir aradayız. Son teknolojiler 

ve inovatif yaklaşımlarla üretilen yeni tekstil 
ürünlerimizi, IDEF 2023’te tüm ziyaretçilerle ve sosyal 
medya kanallarımızdan bizleri takip eden siz değerli 
takipçilerimizle paylaştık ve bu ürünlerle alakalı  
çok güzel geribildirimler aldık.

Bu ürünleri kısaca hatırlatmak gerekirse; -30 derece 
gibi düşük sıcaklıklarda dahi koruma sağlayan termal 
pantolonlarımızı, yine aynı şekilde dondurucu soğuklarda 
bile üstün performans sağlayan montlarımızı, 
sahada keskin nişancıların gizlenmesini sağlayan 
kamuflajlarımızı, yüksek seviye yağışlarda tüm teçhizatın 
üzerine hızlı bir şekilde giyilebilen ve saha koşullarına göre 
personelin gizlenmesini sağlayan askeri pançolarımızı 
sayabiliriz. Yine tüm AR-GE çalışmaları Ürün Geliştirme 
birimimiz tarafından yürütülen ve patentleri bize ait olan 
bor-karbür malzemeden yapılmış Seviye 3 ve Seviye 4 
koruma sağlayan çelik yelek plakalarımız ve bu plakaları 
taşımak üzere yine tarafımızca dizayn edilmiş; sahada 
üstün performans ve kullanım kolaylığı sağlayan, hızlı 
müdahale edilebilen kolay çıkarma mekanizması ile 
sahaya çıkardığımız plaka taşıyıcılarımız, başlıca inovatif 
ürünlerimiz olarak öne çıkıyor.

Halihazırda sivil kullanım, saha personeli, taktik 
kullanıcılar ve sportif atıcılar ile outdoor kullanıcıları  
için ise yaklaşık 75 SBÜ’den (Stokta Bulundurulan  

Greetings to everyone from MECANiK,

We are back here with you, following our 
busy schedule at IDEF 2023. We presented 

our new textile products, produced with the latest 
technologies and novel approaches, to all our visitors 
at IDEF 2023 and our valued followers who follow 
us on our social media channels. We received very 
positive feedback regarding these products.

To briefly remind you of these products; we can 
mention our thermal pants that protect their user 
even in extremely low temperatures like -30 degrees, 
our coats that provide superior performance even in 
freezing cold, our camouflage that allows snipers 
to be unseen, and our military ponchos that can 
be quickly worn over equipment in intense rain 
and enable the military personnel to hide in field 
conditions. Furthermore, our Level 3 and Level 
4 steel plate vests, made from patented boron 
carbide material that we developed with our Product 
Development department and the plate carriers 
designed by us to carry these plates, provide superior 
performance in the field as well as ease of use with 
their quick removal mechanism, also stand out as  
our primary innovative products. 

Currently, we continue our activities successfully both 
in the domestic and international markets with our 
product range consisting of approximately 75 SKUs 
(Stock Keeping Units) for civilians, field personnel, 

Taktik kullanıcılar, saha 
personelleri, outdoor 

kullanıcıları ile sportif atıcılık 
meraklılarının ihtiyaçlarına 

tek çatı altında cevap veren 
MECANiK, ileri teknoloji ve 

inovatif yaklaşımlarla üretilen 
yeni tekstil ürünleriyle yurt içi 

ve yurt dışından her geçen gün 
daha fazla ilgi görüyor.

M. Murat Yaycıoğlu
MECANiK Genel Müdür Yardımcısı 
Deputy General Manager of MECANiK 
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Ürün / Stock Keeping Unit - SKU) oluşan ürün gamımızla 
faaliyetlerimize hem iç pazarda hem de dış pazarda 
başarıyla devam ediyoruz. Geniş ürün gamımızla 
ülkemizin bu alandaki açığını kapatmakla beraber, 
dış pazarda da yine kullanıcı odaklı çözümlerimizle 
tasarlayıp ürettiğimiz ürünlerle, ülkemizi bu anlamda 
başarıyla temsil ediyoruz.

Ürünlerimize karşı olan ilgi, faaliyet göstermeye 
başladığımız ilk günden bu yana, artan bir ivme ile 
gelişiyor. Sadece yurt içinde değil yurt dışında birçok 
ülkede, toptan ve perakende satışlarla da ürünlerimizi 
yeni kullanıcılarla buluşturuyoruz.

Dış pazarlara bakıldığında, farklı ülkelerden her geçen 
gün ürünlerimize olan taleplerin arttığını görüyoruz. Bu 
doğrultuda; artık kullanıcıların MECANiK markasının 
ürünlerine tam olarak güvendiği, markayı bildiği 
ve tercihini muadil global markalardan değil, bizim 
markamızdan yana kullandığı, gözlemlediğimiz önemli 
bir husus. Bizler için ortaya çıkan bu gurur verici tablo, 
sevenlerimize karşı sorumluluklarımızı daha da arttırıyor.

Küresel piyasalarda yaşanan ekonomik gelişmeler 
ışığında, kullanıcısına daima kaliteli inovatif ürünleri 
muadillerine göre her zaman avantajlı fiyatlarla sunmayı 
ilke edinmiş CANiK ekosisteminin içerisinde yer alan 
MECANiK Tekstil Grubu, bu stratejisinden hiç ayrılmadan 
yoluna devam ediyor.

tactical users, and sports shooters as well as outdoor 
users. Our extensive product range allows us to fill 
a significant gap in our country as well as represent 
our country successfully in the international market 
with the products we design and produce with our 
user-focused mindset.

Interest in our products has been growing steadily 
since the day we started operating. We are not 
only introducing our products to new users through 
wholesale and retail sales both domestically and 
internationally but also seeing increasing demand 
for our products from different countries day by day.

As for the international markets, we are seeing 
similar increases in demand for our products from 
different countries across the globe. This fact 
highlights that users now fully trust MECANiK  
brand products, know the brand, and choose our 
brand rather than our global competitors. We are 
pleased to observe this situation, and we know it 
increases our responsibilities towards our users  
and fans.

In light of economic developments in global markets, 
the MECANiK Textile Group, a part of the CANiK 
ecosystem, continues to follow its strategy, that is, 
offering high-quality innovative products to its users 
at advantageous price points. 
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Bu kapsamda ürünlerimizi, özellikle yurt dışında daha 
fazla noktada sevenlerimizle, müşterilerimizle ve 
yeni kullanıcılarla buluşturmak adına projelerimizi 
devam ettiriyoruz. Özellikle Pakistan, Güney Afrika, 
Çekya ve Fransa, bu anlamda öncelikli pazarlar olarak 
göze çarpıyor ve buralarda CANiK Corner yapılanma 
çalışmalarımızı sürdürüyoruz. Mevcut planlamamıza 
göre, 2024 yılının ilk çeyreğinde bu ülkelerdeki 
çalışmalarımızı tamamlamayı ve MECANiK Advanced 
Apparel markamızı, bu coğrafyaların insanlarıyla da 
buluşturmayı hedefliyoruz.

Ülkemizde ise mevcut mağazalarımıza yenilerini 
eklemek için aralıksız çalışıyoruz. Aldığımız CANiK 
Corner ve CANiK Corner+ taleplerini en iyi şekilde 
değerlendiriyoruz ve en uygun lokasyonlarda 
faaliyetlerimizi arttırarak kullanıcılara daha fazla 
ulaşma çalışmalarımızı sürdürüyoruz.

Kısa sürede sizlerin beğenisini kazanmış bir marka 
olarak bizler yeni inovatif ürünler, farklı ihtiyaçlara 
cevap veren yaratıcı çözümlerle yanınızda olmaya ve 
sizlerin takdirleri için çalışmaya devam edeceğiz.

Bizi tercih ettiğiniz ve takip ettiğiniz için çok  
teşekkür ediyor, sizlere MECANiK’ten sevgi ve 
saygılarımızı gönderiyoruz. •

As such, we are continuing our projects to 
introduce our products to more fans, customers, 
and new users, especially abroad, at more 
locations than ever. Czechia, France, Pakistan, 
and South Africa are our priority markets in this 
regard, and we continue to establish CANiK Corners 
in these countries. According to our current plans, 
we aim to complete these efforts in these countries 
by Q1 2024 and introduce our MECANiK Advanced 
Apparel brand to the people of these countries. 

As for our country, we are continuously working to 
add new stores to our existing locations. We are 
evaluating all the CANiK Corner and CANiK Corner+ 
requests we receive as best as we can and continue 
our efforts to reach more users by increasing our 
presence in the most suitable locations.

As a brand that has won your hearts and minds 
in such a short time, we will continue to be with 
you with new innovative products and creative 
solutions that meet your various needs, and we will 
continue to work tirelessly to provide value to you. 

We thank you very much for choosing and 
following us, and we send our best wishes to you 
from MECANiK. •
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Bir Hayat Kurtarma Becerisi:
Taktik Muharebe Yaralı Bakımı (TMYB)
Tactical Combat Casualty Care (TCCC) as a Life-Saving Skill

Ufuk ERDOĞAN
Uzman Eğitmen, Taktik Operatör Eğitim Programı 
Senior Instructor, Tactical Operator Program

First-responder protocols 
and evacuation 
procedures of the 
casualty in Tactical 
Combat Casualty Care 
(TCCC/T3C) are required 
to be implemented 
correctly in case of 
gunshot wounds and 
blast injuries. 

Ateşli silahlar ya da 
patlama gibi durumlarda 

meydana gelebilecek 
yaralanmalar için gerekli 
ilk yardım protokollerinin 

uygulanması ve yaralı 
tahliyesi, Taktik Muharebe 

Yaralı Bakımı (TMYB) 
protokolünün doğru 

şekilde uygulanmasını 
gerektirmektedir. 

TMYB, 1990'ların başında bir Deniz Özel Harp 
Biyomedikal Araştırma Projesi olarak ortaya 
çıkmış ve ilk olarak 1996'da askeri tıp eki olarak 

yayınlanmıştır. Bu araştırma, 1996 yılında ilk ele alınan 
ve sivil tıbbi müdahale algoritmalarından ciddi farklılıklar 
gösteren bir tıbbi müdahale şeklini ifade etmektedir. 
Silahlı çatışma alanlarında yapılıyor olması, bu algoritma 
değişikliklerini hem özel hem de gerekli kılmaktadır. 
Harp şartları ve yerel imkânlardaki sınırlılık nedeniyle 
tahliyede yaşanabilecek aksaklıklar, yapılabilecek tedavi 
seçeneklerini sivil yaralanma algoritmalarının  
dışına çıkarmıştır. 

Rutin travma yönetiminden farklı olarak TMYB, hastanın 
tıbbi değerlendirmesi ile başlar. TMYB unsurlarında 
birincil değerlendirmede, hava yolu, solunum ve 

Tactical Combat Casualty Care (TCCC or T3C) originated 
as a Naval Special Warfare biomedical research project 
in the early 1990s and was first published as a Military 

Medicine supplement in 1996. This research was stimulated 
by evidence showing that tactical medicine environment 
and care differed substantially from typical prehospital 
medicine. TCCC being performed on the battlefield makes 
these algorithms necessary and special. The battlefield 
conditions and limitations in local possibilities, as well as the 
disruptions that may occur in evacuation, have excluded the 
treatment options from civilian injury algorithms.

Unlike standard trauma management, TCCC starts with the 
medical evaluation of the casualty. In the primary evaluation 
of TCCC, much more emphasis is placed on early and massive 
hemorrhage control before starting the evaluation of the 
airway, respiration and circulation (ABC). The primary 

© CANiK New
s
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dolaşımın (ABC) değerlendirilmesine başlamadan önce 
erken ve ağır kanama kontrolüne, çok daha fazla önem 
verilmektedir. TMYB’de ilk amaç yaralıyı tedavi etmektir. 
İkinci amaç yaralıyı ek yaralanmalardan korumak; son amaç 
ise askeri görevi yerine getirmeye devam etmektir. Zaman, 
yer ve malzeme sıkıntısı yönünden sivil travma unsurları ile 
karşılaştırıldığında taktik muharebe yaralı bakımı yer, iklim, 
coğrafi koşullar ve çatışma şiddeti gibi unsurlara bağlı olarak 
olumsuz yönde pek çok farklılıklar barındırmaktadır.  

TMYB Bakım Aşamaları
TMYB’nin birincil hedefi, yaralıya zamanında ve yaşamı 
idame ettirebilecek tıbbi bakım sağlamak, başka kayıpları 
sınırlandırmak ve görevi başarıya ulaştırmaktır. TMYB üç 
bakım aşamasına ayrılır: 

1. Ateş Tehdidi Altında Bakım (Care Under Fire-CUF)
2. Taktik Saha Bakımı (Tactical Field Care- TFC) 
3. Taktik Tahliye Bakımı (Tactical Evacuation Care- TACEVAC)

1. Ateş Tehdidi Altında Bakım (CUF):
TMYB’nin ilk hedefidir ve bir yaralı tespit edildiğinde başlar. 
Öncelikli hedef ateş üstünlüğünün sağlanması ve  
yaralının korunaklı bir bölgeye taşınmasıdır. Ateş tehdidi 
altında yapılması gereken ilk tıbbi müdahale, ağır kanama 
kontrolü için turnike uygulamasıdır. Bu uygulama için özel 
olarak tasarlanmış taktik turnikelerin kullanılması önemlidir.

Turnike uygulamasında bazı hususlara dikkat edilmelidir:
n	 Turnike, erişime kolay bir yerde taşınmalı ve çantaların en 

altına konulmamalıdır.
n	 Turnike, ekstremitedeki kanama durana  

kadar sıkılmalıdır. 

[2]	 Kalemoğlu E, Kalemoğlu M. Güncel Bilgiler Işığında Taktik Muharebe Yaralı Bakımı. 
Hitit Med J 2022;4(3): 123 - 128 DOI: 10.52827/hititmedj.1099875	

objectives of TCCC are to provide early, life-sustaining 
medical care to the casualty, limit further damage to the 
casualty, and lastly, achieve mission success. Compared 
to the civilian trauma elements in terms of time, location, 
and unavailability of the equipment, tactical combat 
casualty care has many negative differences, depending on 
factors such as location, climate, geographical area, and 
conflict severity. 

Phases of Care in TCCC
The primary objectives of TCCC are to provide early, life-
sustaining medical care to the casualty, limit further 
casualties, and achieve mission success. TCCC is divided 
into three phases of care:

1. Care Under Fire (CUF)

2. Tactical Field Care (TFC)

3. Tactical Evacuation Care (TACEVAC).

1. Care Under Fire (CUF): 
This is the first objective of TCCC and begins once a 
casualty is established. The primary goal is fire superiority 
and movement of the casualty into cover. The only initial 
medical intervention during CUF is the early application  
of tourniquets for major hemorrhage control. It is 
important to use tactical tourniquets specially  
designed for this application.

There are some points that must be considered in 
tourniquet application:
n	 Tourniquets should be easily accessible and not be 

put under every other piece of equipment.
n	 Tourniquet placement is “high and tight”, meaning 
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n	 İlk turnike kanamayı durdurmakta yetersiz kaldı ise 
ikinci turnike hemen üstüne uygulanır.

n	 Turnike diz ve dirsek eklem bölgelerine 
uygulanmamalıdır.

2. Taktik Saha Bakımı (TFC): 
İlk ve acil yardım/tıbbi veya hastane öncesi taktik bakımın 
temelini oluşturur ve çatışma alanı içerisindeyken 
gerekli güvenlik sağlandıktan sonra gerçekleştirilir. Genel 
olarak tıbbi bakım, sağlık personeli tarafından taşınan 
ekipmanlar aracılığıyla sağlanır. Taktik saha bakımı, 
MARCH (Massive Hemorrhage/Ağır Kanama, Airway/
Havayolu, Respiration/Solunum, Circulation/Dolaşım, 
Hypotermia/Hipotermi) protokolünü takip eder. İdeal 
olan, şiddetli kanamanın ateş tehdidi altında bakım 
sırasında kontrol altına alınmasıdır. Eğer alınmamışsa, 
turnike yerleştirme ilk öncelik olup daha sonra bakıma, 
havayolu yönetimi ile devam edilir.

3. Taktik Tahliye Bakımı (TACEVAC): 
Taktik ortamdan hastane tesisine nakil sırasında 
TFC tarafından kapsanan sürekli izleme ve müdahale 
ile devam eder. Bakımın bu aşamasında, hava yolu 
müdahalelerindeki manevralar, MARCH algoritmasını 

rapidly placed over the uniform, proximal to the 
wound, and tightened until bleeding is stopped. 

n	 If the first tourniquet fails, place the second 
tourniquet just a bit more proximal, leaving  
the first in place. 

n	 Do avoid placing the tourniquet on knee and  
elbow joint areas.

2. Tactical Field Care (TFC): 
This is the basis of EMS/medic or prehospital tactical care 
which is rendered once the appropriate cover has been 
achieved while still within the battlefield environment. 
Generally, medical care is provided through gear carried by 
the medical personnel. Care during TFC follows the MARCH 
algorithm (Massive Hemorrhage, Airway, Respiration, 
Circulation, Hypothermia). Ideally, massive hemorrhage has 
been controlled during CUF; if not, tourniquet placement is 
the first priority and then airway management focuses on 
maintaining a patent airway.  

3. Tactical Evacuation Care (TACEVAC):  
This phase continues with ongoing monitoring and 
intervention encompassed through TFC during transport 
out of the tactical environment to the hospital facility. 
During this phase of care, airway intervention maneuvers 
can be performed along with ongoing evaluation and 
monitoring following the MARCH algorithm.

TCCC for the Future of Battlefield and Combat 
Casualty Care  
Studies showed that the adoption of TCCC across the 
United States military services substantially improved 
soldier fatality rates in 2006. A study of fatality rates 
spanning from 1941 to 2005 showed improvement from 
19.1% during World War II, and 15.8% during the Vietnam 
War, down to an all-time low of 9.4% during  
Iraq Operation.

In 2012, it was reported that the primary causes of death 
on the battlefield as hemorrhage, 91%; airway obstruction, 
7.9%; and tension pneumothorax, 1.1%. Massive 
hemorrhage was found to include extremity wounds, 
13.5%; junctional wounds, 19.2%; and truncal wounds, 
67.3%. Because of this, the typical trauma primary survey 
has been rearranged from airway, breathing, circulation, 
and disability to follow the MARCH mnemonic of 
massive hemorrhage, airway, respiration, circulation, and 
hypothermia. 

The skills gained in Tactical Combat Casualty Care training 
are of critical importance in terms of providing medical care 
on time, increasing the chances of survival, and minimizing 
preventable deaths, especially for active-duty personnel 
during the battlefield.

CANiK Academy provides Medical Training Programs for 
the military and law enforcement personnel to develop 
crucial skills such as first-responder protocols and casualty 
evacuation in case of gunshot wounds and blast injuries.

''EXPERIENCE TEACHES'' ’•

[3] 	Puryear B, Roarty J, Knight C. EMS Tactical Combat Casualty Care. [Updated 
2022 Oct 3]. In: StatPearls [Internet]. Treasure Island (FL): StatPearls 
Publishing; 2023 Jan-. Available from: https://www.ncbi.nlm.nih.gov/books/
NBK532260/
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takip eden sürekli değerlendirme ve izleme ile 
gerçekleştirilebilir.

Savaş Alanı ve Muharebe Yaralı  
Bakımı Geleceği Açısından TMYB
2006 yılında TMYB'nin Amerika Birleşik Devletleri  
askeri servislerinde benimsenmesinin asker ölüm 
oranlarını önemli ölçüde düşürdüğü gözlenmiştir. 
İkinci Dünya Savaşı sırasında % 19,1, Vietnam Savaşı 
sırasında % 15,8 ve Irak Operasyonu sırasında  
tüm zamanların en düşük seviyesi olan % 9,4'e  
kadar iyileşme görülmüştür.

2012 yılında savaş alanındaki başlıca ölüm nedenleri, 
%91 ile kanama, %7,9 ile hava yolu tıkanıklığı ve %1,1 
ile tension pnömotoraks olarak belirlenmiştir. Ağır 
kanamanın; %13,5 oranında ekstremite yaralarını, 
%19,2 oranında eklem yaralarını ve %67,3 oranında 
gövdesel yaraları içerdiği bulunmuştur. Bu nedenle, 
tipik travma birincil araştırması hava yolu, solunum, 
dolaşım ve sakatlıktan; MARCH protokolünü takip 
edecek şekilde yeniden düzenlenmiştir. 

TMYB eğitiminde kazanılan beceriler, özellikle harekât 
alanı içerisinde operasyon yürüten personele yönelik 
tıbbi bakımı zamanında sağlaması, hayatta kalma 
şansını arttırması ve önlenebilir ölümleri en aza 
indirmesi açısından ciddi önem arz etmedir.

CANiK Akademi, bu becerileri geliştirmek isteyen 
askeri ve kolluk kuvveti personeline yönelik medikal 
eğitim programları ile ateşli silah yaralanmalarında  
uygulanacak ilk yardım protokolleri ve yaralı  
tahliyesinin öğretilmesini hedeflemektedir.

‘’DENEYİM ÖĞRETİR’’•

[3]	 Puryear B, Roarty J, Knight C. EMS Tactical Combat Casualty Care. 
[Updated 2022 Oct 3]. In: StatPearls [Internet]. Treasure Island (FL): 
StatPearls Publishing; 2023 Jan-. Available from: https://www.ncbi.nlm.
nih.gov/books/NBK532260/	

SORUMLULUK REDDİ
Gizli veya başka bir şekilde tabanca bulundurmadan, 
taşımadan veya kullanmadan önce ülke ve yerel 
yasalarınızı kontrol edin. Kanunlar ülkeden ülkeye büyük 
farklılıklar göstermektedir. Bazı ülkeler gizli veya açık 
taşımaya izin verebilirken bazı ülkeler hiçbir tür taşımaya 
izin vermemektedir. Bazı ülkeler izin/ruhsat almayı şart 
koşmazken, bazıları izin/ruhsat gerektirebilir. Lütfen 
detaylı bilgi için yerel kolluk kuvvetleri departmanınız 
veya bölge savcılığına başvurunuz. Bu makale, yalnızca 
genel nitelikli bilgiler içermekte olup Samsun Yurt 
Savunma Sanayi ve Ticaret A.Ş., makale yazarları 
veya yayıncıları hiçbir suretle burada yazılan içeriğin 
doğruluğu, eksiksiz olması, uygulanabilirliği veya 
dayanak oluşturmasına ilişkin herhangi bir garanti veya 
taahhüt vermemektedir. Yasal düzenlemelere uymak 
tamamen okuyucunun sorumluluğundadır ve Samsun 
Yurt Savunma Sanayi ve Ticaret A.Ş., makale yazarları 
veya yayıncılarının makalenin içeriğine ilişkin hiçbir 
sorumluluğu bulunmamaktadır.

DISCLAIMER
Check your country and local laws before owning, 
carrying or using a handgung, concealed or otherwise. 
Laws vary greatly from country to country. Some 
countries may allow to carry concealed or open, 
while others do not allow any form of carrying. Some 
countries do not require permits/licensing, while 
others may require permits/ licensing. Please contact 
your local law enforcement department or district 
attorney’s office for detailed information. This article 
contains general information only. Samsun Yurt 
Savunma Sanayi ve Ticaret A.Ş., authors or publishers 
do not make any guarantees or commitments 
regarding the accuracy, completeness, applicability 
or basis of the content written here. It is the reader’s 
sole responsibility to comply with legal regulations. 
Samsun Yurt Savunma Sanayi ve Ticaret A.Ş., authors 
or publishers have no responsibility for the content of 
the article.
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Samsun Yurt Savunma (SYS) 
garnered great acclaim with 
the products it launched at 
IDEF 2023, and the company 
continues its journey through 
global fairs for its  
export-oriented activities with 
some of the world’s most 
prestigious fairs: MSPO 2023  
in Poland, followed by  
DSEI 2023 in the United 
Kingdom. The latest products 
unveiled by SYS, including its 
flagship brand CANiK and other 
group companies, will serve as 
the new drivers of high-value 
exports. With the addition of 
CANiK M3, the latest member 
of CANiK’s heavy machine gun 
family with the fastest rate 
of fire, and stabilized remote-
controlled weapon systems 
(RCWS) like the TRAKON 
family, among other products, 
SYS aims to achieve 45 percent 
growth for the year 2023.

IDEF 2023 fuarında ilk defa 
sergilediği ürünleriyle büyük 

beğeni toplayan Samsun 
Yurt savunma (SYS), ihracat 

odaklı global fuar serüvenine, 
dünyanın en prestijli 

fuarlarından; Polonya’da 
düzenlenen MSPO 2023 ve 

ardından da Birleşik Krallık’ta 
düzenlenen DSEI 2023 ile 

devam ediyor. SYS’nin amiral 
gemisi CANiK ve diğer grup 

şirketleri ile birlikte yer aldığı 
bu fuarlarda görücüye çıkardığı 

en yeni ürünleri, yüksek 
katma değerli ihracatın da 

yeni lokomotifleri olacak. Ağır 
makineli tüfek ailesinin en 

yeni ve en hızlı üyesi  
CANiK M3 ve TRAKON ailesine 
üye uzaktan komutalı stabilize 

silah (UKSS) kuleleri gibi 
ürünlerin de portföye dahil 

olmasıyla birlikte SYS,  
2023 yılı için yüzde 45  

büyüme hedefliyor.

Avrupa Çıkarması Yapan SYS,
CANiK M3 ve TRAKON Silah Kuleleriyle

İhracatta Yeni Bir Dönem Başlatıyor
SYS Establishes a Beachhead in Europe, Signals a New Age in 

Exports with CANiK M3 and TRAKON Turrets

Cahit Utku Aral
Samsun Yurt Savunma Genel Müdürü 
Samsun Yurt Savunma General Manager

En Geniş Envantere Sahip Üretici

CANiK, yurt dışında ise ilk kez Polonya’da tanıttığı ağır makinalı tüfek 
ailesinin en hızlı ve en yeni halkası M3’ü ve grup şirketi UNIROBOTICS 
tarafından geliştirilen TRAKON UKSS ailesini, Birleşik Krallık’ta 
da global arenaya çıkardı. CANiK, muharebe sahasında kendini 
kanıtlamış (Combat Proven) CANiK M2 QCB 12,7 mm ağır makinalı 
tüfeğini Türk ordusunun envanterine teslim ettikten çok kısa bir süre 
sonra, dakikada 950 atım yapan CANiK M2F’yi de geçtiğimiz yılın 
sonbahar aylarında piyasaya sürmüştü. IDEF 2023’te ise ailenin en 
hızlı versiyonu olan ve dakikada 1.100-1.200 arası atım hızına sahip 
CANiK M3’ün lansmanı yapılmıştı. M3 ile CANiK, dünya üzerindeki en 
geniş 12,7x99 mm ağır makineli tüfek envanterine sahip silah üreticisi 
konumuna yükseldi.

The Heavy Machine Gun Manufacturer with the Widest Product Range

CANiK introduced the M3 heavy machine gun, the newest and  
fastest-firing addition to its heavy machine gun family, and presented 

it abroad for the first time at MSPO 2023 in Poland, and unveiled its 
UNIROBOTICS-developed TRAKON RCWS family to a foreign audience at 

DSEI 2023. Following the delivery of the now combat-proven  
CANiK M2 QCB 12.7 mm heavy machine gun to Turkish service, CANiK also 

launched the CANiK M2F, capable of firing 950 rounds per minute, in the 
fall season of the previous year. IDEF 2023 marked the grand unveiling 

of CANiK M3, the lightest and fastest-firing version of the family that is 
capable of firing between 1,100 to 1,200 rounds per minute. With the  
M3, CANiK became the company with the widest product range of  

12.7 × 99 mm caliber heavy machine guns. 
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New Products on Display in Europe
CANiK set its course to the United Kingdom after participating in 
MSPO 2023, Eastern Europe’s oldest defense fair, held between  
5 and 8 September in Kielce, Poland, to end 2023 with the highest 
recorded order volume to date and further increase it in 2024. 
CANiK and other SYS group companies participated in the DSEI 
fair, held between 12 and 15 September in London. Following SYS’ 
acquisition of the UK-based AEI Systems, one of the world’s three 
medium-caliber cannon manufacturers, CANiK is among the 
hosts at DSEI. The company presented a wide range of products, 
from pistols to heavy machine guns, from medium-caliber guns 
to remotely operated weapon turrets, to European users and other 
participants at the fair to celebrate this opportunity. 

Two Important Countries, Two Critical Fairs
C. Utku Aral, General Manager of SYS, noted that there are 
numerous defense and aerospace agreements between Türkiye 
and the United Kingdom and Poland, saying, “The United 
Kingdom has the second-largest defense budget in NATO. 

Yeni Ürünler Avrupa’da Görücüye Çıkıyor
Polonya ve İngiltere’deki fuarlarla birlikte 2023 yılını en 
yüksek sipariş miktarında kapatmayı ve 2024 yılı siparişlerini 
daha da arttırmayı hedefleyen CANiK, 5-8 Eylül tarihlerinde 
Polonya’nın Kielce kentinde düzenlenen Doğu Avrupa’nın 
en eski savunma fuarı MSPO 2023’ün ardından rotasını 
İngiltere’ye çevirdi. CANiK, SYS grup şirketleri ile birlikte, 
12-15 Eylül tarihleri arasında Londra’da düzenlenen DSEI 
fuarına katıldı. SYS’nin, dünyadaki üç orta kalibre top 
üreticisinden biri olan Birleşik Krallık merkezli AEI Systems’ı 
satın almasının ardından, DSEI’de ev sahibi konumuna 
geçen CANiK, tabancalardan ağır makinalı tüfeklere, orta 
kalibre toplardan uzaktan komutalı silah kulelerine kadar 
birçok ürününü Avrupalı kullanıcıların ve diğer katılımcıların 
beğenisine sundu.

İki Önemli Ülke, İki Kritik Fuar
Türkiye ile Birleşik Krallık ve Polonya arasında, savunma ve 
havacılık alanında çok sayıda anlaşma olduğunu belirten 
SYS Genel Müdürü Cahit Utku Aral, “NATO’nun en büyük 

Polonya’nın Kilece kentinde düzenlenen MSPO 2023’te CANiK ve SYS iştiraklerinin en yeni ürünleri tanıtıldı.
The latest products of CANiK and SYS subsidiaries were introduced at MSPO 2023 in Kilece, Poland. 
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ikinci savunma bütçesine sahip ülkesi Birleşik Krallık’ta, 
köklü İngiliz şirket AEI Systems’ı satın alarak ciddi bir 
yatırım yaptık. Bununla birlikte Rusya ile kara sınırına sahip 
olan ve aynı zamanda Avrupa sınırlarının tampon bölgesi 
olan Polonya, konum itibariyle günümüz Avrupa’sının en 
stratejik ülkelerinden biri. Dolayısıyla bu iki ülke, dünya 
savunma ve havacılık sanayisi için her zaman önemli iki pazar 
konumunda. DSEI, dünyanın en büyük savunma ve havacılık 
şirketlerinin yer aldığı devler ligi konumundayken; MSPO, 
Doğu Avrupa’nın en eski savunma fuarı  
olma özelliğini taşıyor.” dedi. 

Kilogram Başı 400 Dolar İhracat Hedefi
Bu fuarlarda Türkiye’yi gururla temsil ederek, sektörün global 
arenasına dünya savunma ve havacılık sanayisinin yükselen 
değeri Türkiye’nin imzasını bıraktıklarını dile getiren Aral, 
“Her iki fuarın yıldız oyuncularından biri olan CANiK ve grup 
şirketlerimizle birlikte, stratejik öneme sahip olan Polonya’da 
ve Birleşik Krallık’ta önemli ön anlaşmalar yaptık. Dünyanın 
en büyük UKSS ürün ailesinden birine sahip UNIROBOTICS’in 
tüm ürün gamını bu fuarlarda tanıttık. Yüzde 100 yerli ve 
milli kulelerimiz, dost ve müttefik ülkeler için önemli bir 
kuvvet çarpanı olacak. Yüksek katma değerli ürün ihracatımızı 
uzaktan komutalı silah sistemleri ile daha da yukarılara 
taşıyacağız. Yeni siparişlerle kilogram başı ihracatımızı  
400 doların üzerine çıkarmayı hedefliyoruz.” dedi. • 

Furthermore, Poland shares a land border with Belarus and 
thus Russia, and as such serves as an outpost for European 
borders, which makes it one of the most strategic countries 
in today’s Europe. Therefore, these two countries have always 
been important markets for the defense and aerospace sector 
globally. While DSEI is the premier league of the world’s largest 
defense and aerospace companies, MSPO holds the distinction 
of being the oldest defense fair in Eastern Europe.”

Targeting $400 Per Kilogram in Exports 
Aral also stated that they were proudly representing Türkiye 
in these fairs and that they were helping the Turkish defense 
and aerospace sector, the rising star of the global defense 
sector, make waves across the entire globe. He then continued: 
“CANiK and our other group companies, have made important 
preliminary agreements in Poland and the United Kingdom, 
with the former being especially strategically important. I am 
proud to share that our companies were among the stars in 
both fairs, and we have presented the entire product range of 
UNIROBOTICS, which has one of the world’s largest stabilized 
RCWS product families at both fairs. Our completely indigenous 
and national turrets will be a significant force multiplier for 
allied and friendly countries, and they will be the catalyst for 
raising our high-value product exports. With new orders, we 
aim to surpass $400 per kilogram in our export value.” •

VENOM LR TRAKON Targan
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Taktik Atıcılık-El Presidente Drill
Tactical Shooting: El Presidente Drill

Atıcılar, hız ve isabetle ilgili fiziksel becerilerini geliştirmek 
için farklı pratik egzersizlere ihtiyaç duymaktadır. Bu 
egzersizlerin sistemli, kurallı ve etkilerinin ölçülebilir 

olması, verimliliği doğrudan etkilediği gibi egzersizlerde 
kullanılan bazı atış uygulamaları, dünya geneline yayılmış ve 
uluslararası nitelik kazanmıştır.

Günümüzde en çok bilinen atış uygulamalarından “El 
Presidente Drill”, Albay Jeff Cooper tarafından Güney Amerika’da 
bir devlet başkanının güvenlik ekibine verdiği atış eğitiminde 
geliştirilmiştir. Gerek sportif gerekse taktik atış becerilerini 
geliştiren El Presidente Drill’in uygulaması aşağıdaki gibidir. 

n	 3 adet yarım boy gövde hedef, yaklaşık 90 cm aralıklarla yan 
yana yerleştirilir. Atıcı ve hedef arası mesafe yaklaşık 9 metre 
olacak şekilde konumlandırılır.

n	 6’şar fişek bulunan 2 şarjör hazırlanır. Atıcı tabancasını, 
atım yatağı dolu olarak kılıflar, arkası hedeflere dönük, elleri 
havada bekler. 

n	 Sinyal sesi/komut ile birlikte hedefe doğru 180º dönerek 
sıralama fark etmeden her hedefin göğüs bölgesine 2’şer 
atış yapar, hızlı şarjör değiştirir ve 2’şer atış daha yaparak 
uygulamayı tamamlar. 

n	 Atışların tamamı göğüs bölgelerinde olacak şekilde toplam 
sürenin 10 saniye ve altında olması beklenir. İsabetli atış 
olmaması durumunda uygulama başarısız sayılır.

Shooters are supposed to have different practical exercises to 
improve their physical skills related to speed and accuracy. 
Now that these exercises have systematic, regular, and 

measurable effects and affect performance directly, they have 
spread worldwide and are set as international standards.

One of the most well-known shooting practices, called “El 
Presidente Drill”, was developed by Colonel Jeff Cooper during the 
training conducted for South American presidential security.

The technique used in of El Presidente Drill, which improves both 
tactical and sport shooting skills, is as follows 
n	 Located three half-length shooting targets which are about 

90 cm away from each other and the shooter stands  
9 meters away from the targets.

n	 Two 6-round magazines are loaded, and the shooter stands 
in the surrender position with the pistol concealed and 
locked and loaded.

n	 At the timer’s beep, the shooter turns and faces the targets, 
and draws his or her pistol and engages each target with 
two rounds to the vital zone. The shooter then executes a 
reload and engages all targets with two more rounds to the 
vital area. 

n	 The shooter is supposed to complete the drill in under  
10 seconds. Any shots outside of the vital zone count as a 
failure.
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El Presidente Drill: Shooting 
Practice Tool to improve 
speed, accuracy, multiple 
target transition and quick 
respond to threats.

El Presidente Drill: Hız, 
isabet, çoklu hedef 

angajmanı ve tehditlere 
karşı hızlı yanıt geliştirmek 

için atış pratiği yöntemi.

KAYNAKÇA
[1] 	 CCW Handgun Drills, (2022), Massad Ayoob Dry-Fire Safety Rules, Retrieved 

from https://www.handgunlaw.us/documents/HandgunDrills.pdf

REFERENCES
[1]	 CCW Handgun Drills, (2022), Massad Ayoob Dry-Fire Safety Rules, Retrieved 

from https://www.handgunlaw.us/documents/HandgunDrills.pdf

İsmail Dut
CANiK Academy Direktörü 
Manager of CANiK Academy
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El Presidente Drill Uygulamasının Sağladığı Avantajlar
Hedef geçişleri, isabet oranı, çevresel farkındalık ve hızlı atış 
becerilerini geliştirmeye yönelik kullanılan El Presidente Drill 
uygulamasının sağladığı avantajlar şöyledir:

1. Refleks ve Hareket Kabiliyeti: Atıcının hedeflere arkası dönük 
ve elleri havada oluşu, ani olarak ve beklenmedik tehditlere karşı 
harekete geçme kabiliyetini göstermektedir. Ayrıca El Presidente 
Drill, kılıftan tabanca çekme tekniğinin emniyetli ve doğru 
uygulanmasını içerdiğinden, atış başarısı açısından büyük önem 
arz etmektedir.

2. Nişan Alma Becerisi: El Presidente Drill, birden fazla hedefe 
hızlı nişan alınmasını ve her bir hedefe doğru atış yapılmasını 
amaçlamaktadır. Bu, geri tepmelerde doğru nişan hizalamasının 
her bir atıştan önce hızlı bir şekilde tekrar kazanılmasının 
önemini vurgulamaktadır.

3. Hızlı Hedef Geçişi: Çoklu hedef geçişlerinin geliştirilmesi 
yönünden hem taktik hem sportif atış alanında atıcıyı rakiplerinin 
önüne geçirmektedir. Ayrıca senaryo gereği birden fazla hedefe 
nişan alma ve hızlı hedef geçişleri, atıcının gerçek hayatta farklı 
tehditlere hızlı yanıt verebilme becerisini geliştirmektedir.

4. Zaman Yönetimi: El Presidente Drill uygulamasında hedef 
değiştirmek, nişan almak, atış yapmak ve şarjör değiştirmek 
için sınırlı süre olmasından dolayı atıcılara hız ve isabet arasında 
denge kurmayı öğretmektedir.

5. Konsantrasyon ve Stres Yönetimi: Hızlı angaje olma, kılıftan 
tabanca çekme, isabetli atış yapma, hedef değiştirme, şarjör 
değiştirme gibi çoklu görevleri 10 saniye gibi kısa bir sürenin 
altında yapmaları beklenen atıcılar, stresi minimize ederken 
konsantrasyonlarını da en verimli şekilde kullanmalıdır. Atış 
süresi ve hedef analizi gibi performans izleme verileri sayesinde 
atıcıların baskı altında performans gösterme becerilerini 
geliştirmelerine olanak sunmaktadır.

El Presidente Drill, her ne kadar atıcılık becerilerini geliştirmeye 
yönelik önemli katkılar sağlasa da şu gerçek göz ardı 
edilmemelidir: Atıcı ilk aşamada güvenli ve bilinçli eğitim 
ortamında belirli bir seviyeye ulaşmalıdır. Sonrasında eğitmen 
gözetiminde bahsedilen çalışmaları uygulamasının, kendi ve 
çevre güvenliği açısından çok önemli olduğu unutulmamalıdır.

‘Deneyim Öğretir’ •

Advantages of El Presidente Drill
El Presidente Drill improves target transitions, accuracy, situational 
awareness and speed and has many advantages, such as: 

1. Better Reaction and Movement Ability: Since the shooter stands 
his or her back to the targets in the surrender position and starts 
to shoot with a beep sound, the shooter can demonstrate his or her 
ability to respond against unexpected threats quickly. Moreover, El 
Presidente Drill is of great importance in terms of shooting success 
since it is required for the shooter to draw the pistol from the holster 
safely and properly.

2. Better Engagement Skill: El Presidente Drill trains shooters to 
aim quickly at multiple targets and improve their accuracy at each 
target. This emphasizes the importance of consistently keeping the 
sights on target before each shot.

3. Quick Target Transition:  El Presidente Drill makes the shooter 
stay ahead of his or her competitors in both tactical and sport 
shooting fields, due to improved engagement skills against 
multiple targets. Moreover, it also makes the shooter perform quick 
responses to threats in real life because of its scenarios based on 
aiming at multiple targets and quick target transitions. 

4. Time Management: As there is limited time for target 
transitions, aiming, shooting, and reloading, El Presidente Drill is an 
invaluable learning tool for shooters to balance speed and accuracy.

5. Better Concentration and Stress Management: In this drill, 
shooters are required to perform multiple tasks, such as drawing 
the pistol from the holster, engaging the target quickly, shooting 
accurately, transitioning between targets and reloading in less than 
10 seconds, and should minimize their stress while maximizing their 
concentration to be successful. The drill allows shooters to improve 
their ability to perform under pressure, thanks to performance 
monitoring data such as firing time and target analysis.

No matter how El Presidente Drills allows the shooter to improve 
their shooting skills, this fact cannot be overlooked:  Once the 
shooter reaches at a certain level within the safety consciousness 
training environment, it is crucial to perform this practice under 
the supervision of the experienced instructors in terms of personal 
security and environmental safety.

“Experience Teaches” •
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Endonezya Ulusal Polis Teşkilatı’nın da  
Tercihi CANiK Oldu

Indonesian National Police Chooses CANiK

Didem ARAL
SYS Yönetim Kurulu Üyesi
Board Member of SYS

Didem Aral, Board 
Member of SYS, stated 
that CANiK was the first 
choice of military and law 
enforcement in 24 countries 
across the globe.

SYS Yönetim Kurulu Üyesi 
Didem Aral, CANiK’in, dünya 

üzerinde 24 ülkenin askeri 
ve kolluk kuvvetlerinin ilk 
tercihi olduğunu söyledi.

ABD başta olmak üzere dünyanın üç kıtasındaki  
70 ülkede faaliyet gösteren CANiK, global büyüme 
hedefleri doğrultusunda ilerlemeye devam ediyor. 

Her yıl arttırdığı ihracat rakamları ile dikkat çeken CANiK, 
Güneydoğu Asya’nın en büyük ülkelerinden Endonezya’da, 
Ulusal Polis Teşkilatı’nın önemli ihalelerinden birini kazandı. 
İhale kapsamında milli tabancamız CANiK METE serisinin 
yanı sıra MECANiK marka optikler de Endonezya Ulusal Polis 
Teşkilatı’nın seçkin envanterinin bir parçası olacak.

Askeri ve Kolluk Kuvvetlerinin Tercihi CANiK 
Pandemi süresince birçok ülkede kolluk ve askeri birimlerin 
alımlarını ertelediğini belirten SYS Yönetim Kurulu Üyesi 
Didem Aral, “Kademeli olarak alımların açılmaya başladığı 

CANiK, operating in 70 countries across three continents 
especially in the USA, continues to steadily advance 
towards its global growth goals. Drawing attention with 

its ever-increasing export figures every year, CANiK had won 
one of the most important contracts with Indonesian National 
Police, one of the largest police forces in Southeast Asia. As 
part of the contract, our national pistol, the CANiK METE 
series, as well as MECANiK brand optics, will serve as a part of 
the elite inventory of the Indonesian National Police.led Carry 
Pistol of the Year award in 2020 with TP9 ELITE SC.

CANiK: Military and Law Enforcement’s Choice
Didem Aral, Board Member of SYS, stated how military forces 
and law enforcement postponed their purchases across the 

Dünyanın önde gelen ateşli silah üreticilerinden CANiK, Güneydoğu Asya’nın en büyük ülkelerinden 
Endonezya’da, Ulusal Polis Teşkilatı’nın önemli ihalelerinden birini kazandı. İhale kapsamında  
CANiK METE serisi tabancaların yanı sıra MECANiK marka optikler de Endonezya Polis Teşkilatı’nın 
envanterinin bir parçası olacak.

CANiK, one of the world’s leading firearms manufacturers, has won one of the most significant contracts 
from the Indonesian National Police, the police force of one of Southeast Asia’s largest countries.  
According to the contract, CANiK’s METE series pistols and MECANiK brand optics will serve for the 
Indonesian National Police. 



28 29

© 
w

w
w

.fr
ee

pi
k.c

om

bu süreçte, dünyanın birçok ülkesinde art arda ihaleler 
gerçekleştirilmeye devam ediyor. CANiK olarak bu 
kapsamda 25 yıllık tecrübemiz ve üstün ürün gamımızla 
global ihalelerdeki başarılarımıza bir yenisini daha 
eklemenin gururunu yaşıyoruz. Bugüne kadar yakın 
ilişkiler içerisinde olduğumuz dost ve müttefik ülke 
Endonezya’nın seçkin polis gücünün tercihi olduk. Daha 
önce de Filipinler, Malezya ve Bangladeş’in tercihi olan 
CANiK, üstün ateşli silah teknolojisini, şimdi Endonezya 
Ulusal Polis Teşkilatı’nın hizmetine sunuyor. Dünya 
üzerinde birçok ülkenin askeri ve kolluk kuvvetlerinin 
birinci tercihi olan CANiK, önümüzdeki dönemde, sadece 
tabancaların değil aynı zamanda üretmiş olduğu  
12,7 mm ağır makineli tüfek ve orta kalibre toplarla da 
ordu ve kolluk kuvvetlerinin gözdesi olmaya devam 
edecek.” diye konuştu. 

CANiK, Indo Defence’te de İlgi Odağıydı
CANiK, 2-5 Kasım 2022 tarihleri arasında, Endonezya’nın 
başkenti Cakarta’da düzenlenen bölgenin en büyük 
uluslararası savunma sanayisi fuarlarından Indo 
Defence’te, tanıttığı ürün ve çözümleriyle ilgi odağı 
olmuştu. Fuarda önemli ülke delegasyonları ve üst 
düzey devlet yöneticilerini ağırlayan CANiK, Endonezya 
delegasyonu ve dönemin Savunma Sanayii Başkanı  
Prof. Dr. İsmail Demir’i de standında konuk etmişti. 
CANiK, yıl boyunca farklı ülkelerde yer alan önemli 
fuarlarda, ileriki dönemlerde gerçekleşecek savunma 
sanayisine yönelik ihaleler ve alımlarla ilgili de yeni 
fırsatlara kapı açmaya devam ediyor. •

globe during the pandemic as follows: “As procurement 
processes gradually resume, tenders are being held with ever-
increasing frequency. 

As CANiK, we are looking back with pride to our 
accomplishments utilizing our 25 years of experience and 
superior product range. We are now the preference of the 
distinguished police force of our friendly and allied country, 
Indonesia, with whom we have had close relations before. 
CANiK was previously chosen by the Philippines, Malaysia, 
and Bangladesh, and is now offering its superior firearms 
technology to the Indonesian National Police. 

CANiK is the first choice for the military and law enforcement 
of many countries around the world already, and in the future, 
we will continue to be the favourite of the military and law 
enforcement, not only with our pistols but also with  
12.7 mm heavy machine guns and medium calibre cannons  
we will produce.”

CANiK was the Centre of Attention at Indo Defence
CANiK also turned heads at Indo Defence, one of the largest 
international defence industry fairs in the region, held in 
Jakarta, the capital of Indonesia, between 2-5 November 2022, 
with its products and solutions introduced. CANiK hosted 
many important country delegations and senior government 
officials at the fair, including an Indonesian delegation and 
Prof. Dr. İsmail Demir, then the President of Defence Industry 
Agency. CANiK continues to seek new opportunities related to 
future defence industry tenders and procurement processes at 
significant defence fairs across the globe. •
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DR. BLEDA’DAN…    FROM DR. BLEDA

CANiK VENOM LR  Orta Kalibre Topu, 
UNIROBOTICS’in TRAKON UKSS ile Birlikte 
Birleşik Krallık Ordusu’nun Tatbikatlarında 

Kullanılmaya Başlandı!
CANiK VENOM LR Medium Calibre Auto Cannon with 
UNIROBOTICS TRAKON RCWS are Already Used by  

the British Army in the Exercices!

Birleşik Krallık’ta Mayıs 2023 sonunda gerçekleştirilen 
Wessex Storm tatbikatı, resmi lansmanı temmuz 
ayında IDEF’23 fuarında yapılan ve kara araçları 

üreticileri tarafından bazıları oldukça yenilikçi konseptler 
dahilinde kullanılmak üzere 4x4 araçlara entegre edilerek son 
kullanıcıların dikkatine sunulmuş olan CANiK VENOM LR  
30 mm topun, geleceğin kara savaşlarında ne derecede önemli 
bir rol oynayacağının adeta kanıtını teşkil etmiştir.

Nitekim tatbikatta İngiliz Ordusu’nun yeni konsept ve 
teknolojilerini denemekle görevlendirilen Yorkshire Alayı  
2. Taburu (2 YORKS), Birleşik Krallık Savunma Bakanlığı’nın 
Savunma Bilim ve Teknoloji Laboratuvarı (DSTL) tarafından, 
şehir savaşlarını icra edecek en uygun mekanize piyade gücünün 
oluşturulması amacıyla geliştirilen ve durumsal farkındalık 
elde etme (ISR) ile ateş destek rollerini icra etmek üzere 
farklı insansız hava araçları (dron) ve insansız kara araçları 
(İKA) ile donatılan Urban Phalanx konseptini test etmiştir. Bu 
kapsamda, Robotik Müfreze Aracı – Silahlı (Robotic Platoon 
Vehicle-Armed) olarak değişik silah sistemleri (çoğunlukla 12,7 
mm ağır makinalı tüfek ve tanksavar füzeleri) ile donatılan 

The Wessex Storm 23 exercise, which was held in the United 
Kingdom at the end of May 2023, proved how this weapon 
system, which was officially launched at the IDEF 23 fair 

in July and seen integrated onto several 4x4 tactical vehicles by 
different manufacturers within quite innovative concepts, will 
play an important role in the land wars of the future. 

In the exercise, the 2nd Battalion of the Yorkshire Regiment 
(2 YORKS) has tested the Urban Phalanx concept, which 
is designed to be seamlessly integrated with different 
unmanned aerial vehicles (drones) and unmanned ground 
vehicles (UGVs) to gain situational awareness (ISR) and 
provide fire support. In fact, 2 YORKS has been tasked for 
some time with testing new concepts and technologies 
of the British Army developed by the Defense Science and 
Technology Laboratory of the United Kingdom Ministry 
of Defense (DSTL) in order to create the most suitable 
mechanized infantry force to conduct military operations in 
urban terrain. Amongst the Robotic Platoon Vehicles-Armed 
(4x4, 6x6 and 8x8 UGVs equipped mostly with 12.7 mm HMG 
and a kind of ATGM) that were used by the 2 YORKS,  

30



4x4, 6x6 ve 8x8 İKA’ların yanında dikkat çeken, 6x6 Hippo 
HAWC İKA üzerine entegre edilen CANiK VENOM LR 30 mm 
silahla teçhiz edilmiş TRAKON uzaktan komutalı silah sistemi 
(UKSS) olmuştur. Sistem, Urban Phalanx konsepti çerçevesinde, 
meskûn mahalde arızi zararı en aza indirecek şekilde en etkili 
doğrudan atış desteğini sağlayacak ve 2 YORKS askerlerine 
rahatlıkla eşlik edebilecek araç olarak denenmeye başlanmıştır.

Gerçekten de son 20 yılda Irak ve Afganistan’da; son 1,5 yıldır 
da Ukrayna’da tecrübe edildiği üzere gerek düşük gerekse 
yüksek yoğunluklu silahlı çatışmalar, kaçınılmaz olarak kırsal 
kesimlerde olduğu kadar insan yoğun meskûn mahallerde de 
yaşanmaktadır. Oysa Ukrayna Savaşı’nda da görüldüğü üzere 
kullanılan silah ve taktiklerin yıkıcılığı, teknolojinin sunduğu 
yeni imkanlar sayesinde meskûn mahaldeki muharebelerin 
icrasında yeni yöntem ve araçların geliştirilmesi sürecini 
tetiklemiştir. Buna paralel olarak da meskûn mahaldeki 
muharebelerde ateş destek unsurlarının bir yandan en az 
sivil arızi zarar ve yıkım, diğer yandan da en yüksek etkinlikle 
kullanımına ilişkin, kriter, yöntem ve araçların silahlı çatışmalar 
hukuku ve askeri doktrin seviyesinde yeniden ele alınmasına 
günümüzde tanıklık edilmektedir. Bu sebeplerle piyadeye 
özellikle meskûn mahaldeki muharebelerde bölük/müfreze 
seviyesinde doğrudan ateş desteği sağlayacak yeni silah 
sistemlerinin geliştirilip hizmete alınması, önümüzdeki 
günlerin en önemli meseleleri arasında bulunacaktır. Bu açıdan 
Birleşik Krallık’ta icra edilen Wessex Storm tatbikatında 
denenen konseptler çerçevesinde, İKA’ya entegre CANiK 
VENOM LR 30 mm topu ve TRAKON UKSS’nin kısa sürede 
farklı ülkelerde test, değerlendirme ve kullanım amacıyla silahlı 
kuvvetlerin envanterine girmesi hiç de şaşırtıcı olmayacaktır. •

the 6x6 Hippo HAWC UGV equipped with TRAKON RCWS 
drawed attention. Within the framework of the Urban 
Phalanx concept, this system was tested as a vehicle that will 
provide the most effective direct fire support in a residential 
area, minimizing incidental damage, and can easily 
accompany 2 YORKS soldiers in urbanized terrain.

Indeed, as experienced in Iraq, Afghanistan and Syria in the 
last 20 years, and in Ukraine for the last 1.5 years, both low 
and high intensity armed conflicts are inevitably carried out 
in rural as well as in densely populated urban areas. As seen 
in the Russian invasion of Ukraine, however, the destruction 
brought about by the use of the current weaponry and 
established tactics is unbearable and counterproductive. 
Therefore, today we are witnessing the process of 
reconsideration of the rules, means, and methods, both in 
law of armed conflicts and military doctrine, regarding the 
use of fire support elements in urban terrain, with a view to 
causing the least collateral damage and destruction possible 
without compromising mission success. In this context,  
it is clear that the development and commissioning of new 
weapon systems that will provide precise and effective direct 
fire support to the infantry at the company/platoon level, 
especially in battles in built-up areas, and the appropriate 
methods and tactics of their use will be among the most 
important issues of the coming days. In this respect, it will 
not be surprising to see more VENOM LR and TRAKON RCWS 
integrated UGCVs entering the inventory of the armed forces 
of different countries for testing, evaluation, and eventually, 
for use. Just like the British have begun to do in the  
Wessex Storm 23 exercise… •
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IDEF’te İlklere İmza Atan CANiK, Globaldeki 
Gücünü MSPO ve DSEI’de Gösteriyor
CANiK Made a Mark at IDEF 2023 and Carries  

This Momentum into MSPO and DSEI
CANiK, dünyanın en prestijli savunma sanayisi fuarlarından IDEF 2023’e damga vurdu. Fuar süresince 
40’ı aşkın ülkeden 25.000’den fazla ziyaretçi ve toplam 15 resmi delegasyonu standında ağırlayan CANiK, 
bünyesinde bulunduğu Samsun Yurt Savunma (SYS) iştirakleri ile birlikte 11 ön anlaşmaya da imza attı. 
IDEF’in en güçlü oyuncularından ve Türkiye’nin önde gelen global markalarından CANiK, savunma ve 
havacılık sanayisinde kuvvet çarpanı oluşturan iddialı ürünleriyle ulusal ve uluslararası basının yanı sıra 
kamuoyunun da ilgi odağı oldu.

CANiK had a significant impact at IDEF 2023, one of the world’s most prestigious defense industry fairs, 
hosting over 25,000 visitors from over 40 countries and a total of 15 official delegations at its booth. 
CANiK and other Samsun Yurt Savunma (SYS) subsidiaries and brands signed 11 preliminary agreements 
in total during the fair. CANiK is one of the strongest players at IDEF and one of Turkey’s leading global 
brands, and it became the center of attention not only for the national and international media but also 
for the public with its ambitious products that act as force multipliers in the defense and aerospace sector. 
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CANiK Genel Müdürü Cahit Utku Aral ve VENOM LR

Cahit Utku Aral, General Manager of CANiK and VENOM LR
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Bu yıl, 25-28 Temmuz tarihlerinde, TÜYAP Fuar ve Kongre 
Merkezi’nde 16’ncı kez gerçekleştirilen IDEF’te, CANiK’in 
sergilediği ürünler; özellikle Avrupa, Afrika, Uzak Doğu ve 

Körfez ülkelerinden büyük ilgi gördü. Fuar hakkında; “Savunma 
ve havacılık sanayisi alanında Türkiye’nin gücünü bir kez daha 
kanıtladık.” değerlendirmesini yapan CANiK Genel Müdürü Cahit 
Utku Aral, “Dost ve müttefik ülkelerin savunma ve havacılık 
sanayisi alanında Türkiye’ye duyduğu güveni, IDEF’te bir kez 
daha gördük.” dedi. Gelecek dönemdeki iş birlikleri hakkında da 
“bir dönemin başlangıcı” vurgusunu yapan Aral, şunları söyledi: 
“Cumhuriyetimizin 100’üncü yılında savunma ve havacılık 
sanayimizin ulaştığı başarıları sergilediğimiz ve iş birlikleri için 
önemli görüşmeler yaptığımız bir fuar oldu. Türkiye için çok güzel 
bir dönemin başlangıcı olacağına yürekten inanıyorum.”

VENOM LR, CANiK M3 ve TRAKON Ailesi  
İlk Kez Sergilendi
Orta kalibre top üretimi alanında dünyanın önde gelen 
firmalarından Birleşik Krallık merkezli AEI Systems şirketini satın 
alan SYS, firmanın alanında en iddialı ürünlerin başında gelen 
VENOM LR orta kalibre topu ile CANiK M2 QCB’nin atım hızı 
arttırılmış versiyonu olan CANiK M3’ü ilk kez sergiledi. SYS’nin 
iştiraklerinden olan UNIROBOTICS’in insanlı/ insansız kara ve 
deniz platformları için geliştirdiği, türünün en üst donanım 
konfigürasyonlarına sahip uzaktan komutalı stabilize silah kulesi 
(UKSS) ailesi de VENOM LR ve CANiK M3 ile birlikte tanıtıldı. 
CANiK, M2 QCB ve M2F’nin ardından lansmanını yaptığı M3 ile 
birlikte, dünya üzerindeki en geniş 12,7x99 mm ağır makineli 
tüfek envanterine sahip silah üreticisi konumuna yükseldi.

Fuarda ilk kez sergilenen VENOM LR, CANiK M3 ve UKSS ürünleri 
hakkında bilgi veren Aral, “Ülkemizin milli 12,7 mm uçaksavarı 
CANiK M2 QCB’nin gelişmiş yeni versiyonu olan ve dakikada 
1.100-1.200 arası atım yapan CANiK M3’ü; 5,1 kg hafifletilmiş, 
ateşleme mekanizması tam otomatik olarak ürettik. AEI 
Systems bünyesinde ürettiğimiz VENOM LR ise azaltılmış geri 

This year IDEF was held for the 16th time, between 25-28 July 
at the TÜYAP İstanbul Fair and Congress Centre, where 
CANiK and its products enjoyed the limelight, especially 

from European, African, Far Eastern, and Gulf countries.  
Cahit Utku Aral, General Manager of CANiK, stated the following 
regarding the fair: “Once again, we have proven the strength of 
our country in the defense and aerospace sector.”, and followed 
it up with “We have witnessed that friendly and allied countries 
have in the Turkish defense and aerospace sector once again at 
IDEF.” Regarding future collaborations, Aral emphasized that the 
fair marked “the beginning of a new era” and shared, “This fair 
presented the achievements of our defense and aerospace sector 
in the 100th anniversary of our Republic. I wholeheartedly believe 
that it will be the beginning of a golden age for Türkiye.”

VENOM LR, CANiK M3, and the TRAKON Product 
Family Displayed for the First Time
SYS had acquired the UK-based AEI Systems, one of the 
world’s leading medium-caliber cannon manufacturers, and it 
showcased the VENOM LR medium-caliber cannon, one of the 
company’s most renowned offerings in the fair. Additionally, 
the company presented CANiK M3, an enhanced version of the 
CANiK M2 QCB with an increased rate of fire, for the first time. 
Furthermore, UNIROBOTICS, a SYS subsidiary, introduced the 
remote-controlled stabilized weapon system (RCWS) with the 
highest specs in its class ever developed for manned/unmanned 
land and sea platforms. The introduction of the VENOM LR and 
CANiK M3, combined with the previously launched M2 QCB and 
M2F, solidified CANiK’s position as the company with the widest 
12.7x99 heavy machine gun product range. 

Aral also provided insights on the unveiled products, sharing: 
“We have produced an advanced version of our national 12.7 mm 
heavy machine gun, that fires at a rate of 1,100-1,200 rounds per 
minute, with 5.1 kg reduced weight and a fully automatic firing 

IDEF fuarında CANiK standını ziyaret eden Milli Savunma Bakanı Yaşar Güler, CANiK Genel Müdürü Cahit Utku Aral’dan ürünleri hakkında bilgi aldı.

Yaşar Güler, Minister of National Defence, visited CANiK’s booth at IDEF 2023, and was informed by Cahit Utku Aral, General Manager of CANiK regarding the company’s products. 
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tepme gücüyle dünyada en çok platforma entegre edilebilir 
top unvanı taşıyor. VENOM LR’yi, ayarlanabilir atış hızıyla 
deniz araçlarına, kara araçlarına ya da hava araçlarına entegre 
edilebiliyorsunuz. SYS iştiraklerinden UNIROBOTICS’in 
geliştirdiği milli UKSS ailesinin üyeleri; TRAKON, TRAKON 
TARGAN, TRAKON Crew ve TRAKON Lite’i de IDEF’23 
kapsamında ilk kez sergiledik.” dedi.

CANiK İhracata Odaklandı
IDEF’te büyük ilgi gören CANiK, ihracat odaklı global fuar 
serüvenine, eylül ayında Polonya ve Birleşik Krallık ile devam 
ediyor. Firma, SYS iştirakleri ile birlikte, IDEF 2023’te tanıttığı 
en yeni ürünlerini, bu kez yurt dışında görücüye çıkarıyor. 5-8 
Eylül tarihlerinde, Polonya’da düzenlenen Doğu Avrupa’nın en 
eski savunma fuarı olan MSPO 2023 ile çıtayı daha da yukarılara 
taşımayı amaçlayan CANiK, bu fuarın hemen sonrasında, 
rotasını Birleşik Krallık’a çeviriyor. Bu yıl 12-15 Eylül tarihleri 
arasında, İngiltere’nin başkenti Londra’da 22’ncisi düzenlenen 
DSEI 2023 fuarına katılan CANiK, en yeni ürünlerini, dünyanın 
en büyük buluşmalarından biri olan DSEI’de sergiliyor. CANiK, 
SYS iştirakleri ile birlikte, tabancalardan uçaksavarlara, orta 
kalibre toplardan uzaktan komutalı silah sistemlerine kadar 
birçok ürünü ile gövde gösterisi yapıyor. Yeni ürünlerin yanı 
sıra CANiK Store ve CANiK Academy de fuarda uluslararası 
katılımcılarla buluşuyor. 2023 yılı için yüzde 45 büyüme 
hedefleyen CANiK, Polonya ve Birleşik Krallık’taki fuarlarla 
birlikte 2024 yılı siparişlerine de hız katmayı hedefliyor.

AEI Systems, İlk Kez CANiK Çatısı Altında
“Türk savunma ve havacılık sanayisi şirketlerinin uluslararası 
arenada elde ettikleri başarılarla gurur duyuyor, CANiK olarak 
biz de ülkemize katkı sunmaya devam ediyoruz.” diyen Aral, 
uluslararası fuarları şu sözlerle değerlendirdi: “Yurt dışında 
katıldığımız her fuarda, Türk şirketlerine yönelik yoğun ilgi ve 
övgülerle karşılaşıyoruz. Bu motivasyonla Türkiye’den çıkan 
global bir marka olarak, büyük titizlikle hayata geçirdiğimiz 
yüksek teknolojiye sahip ürünlerimizi, sınırlarımızın 
ötesinde sergilemekten dolayı mutluyuz. İhracat alanındaki 
yatırımlarımıza son sürat devam etmek istiyoruz. DSEI 2023, 
CANiK için ayrı bir öneme sahip. SYS şirketler grubunun yeni 
üyesi AEI Systems, kendi ana vatanında, ilk kez CANiK çatısı 
altında uluslararası bir fuarda orta kalibre top sınıfında yer alan 
ürünlerini sergileyecek.”

2024, AEI Systems ve UNIROBOTICS’in Yılı Olacak
Türkiye ile Birleşik Krallık ve Polonya arasında çok sayıda 
savunma ve havacılık sanayisi anlaşması olduğunu belirten 
Aral, “Birleşik Krallık, NATO’nun en büyük ikinci savunma 
bütçesine sahip ülkesi. Bununla birlikte Rusya ile kara sınırına 
sahip olan ve aynı zamanda Avrupa sınırlarının tampon bölgesi 
olan Polonya, konum itibariyle günümüz Avrupa’sının en 
stratejik ülkelerinden biridir. Dolayısı ile bu iki ülke, dünya 
savunma ve havacılık sanayisi için her zaman önemli iki 
pazar konumundadır. DSEI, dünyanın en büyük savunma ve 
havacılık şirketlerinin yer aldığı devler ligi konumundayken; 
MSPO, Doğu Avrupa’nın en eski savunma fuarı olma özelliğini 
taşıyor. İngiltere ve Polonya’da, dost ve müttefik ülkelerle 
yeni anlaşmalara imza atmayı ve yeni pazarlarda yer almayı 
bekliyoruz. 2024 yılı için siparişlerin, İngiltere ve Polonya 
fuarları ile birlikte hız kazanacağına inanıyoruz. 2024, AEI 
Systems ve UNIROBOTICS’in yılı olacak.” şeklinde konuştu. •

ADEN ve VENOM LR orta 
kalibre topları.

ADEN and VENOM LR 
medium-caliber cannons

12,7 mm silahla donatılmış TRAKON TARGAN.
TRAKON TARGAN, equipped with a 12.7 mm weapon system

CANiK, M2 QCB ve M2F’nin ardından IDEF’te lansmanını yaptığı M3 ile birlikte, 
dünya üzerindeki en geniş 12,7x99 mm ağır makineli tüfek envanterine sahip 
silah üreticisi konumuna yükseldi.

CANiK became the company with the widest 12.7 × 99 mm heavy machine gun 
product range with the recently introduced M3 that saw its debut at IDEF 2023, 
following M2 QCB and M2F. 
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mechanism with our CANiK M3. The VENOM LR, produced under 
our AEI Systems brand, is the most adaptable medium-caliber 
cannon in the entire world. Thanks to its reduced recoil and 
adjustable rate of fire, VENOM LR can be integrated into naval 
vessels, land vehicles, or aircraft. We also unveiled our national 
RCWS family, developed by our subsidiary UNIROBOTICS, 
including TRAKON, TRAKON TARGAN, TRAKON Crew, and 
TRAKON Lite.”  

CANiK Focuses on Exports
CANiK attracted great attention at IDEF 2023, and the company 
continues its journey through international fairs for its export 
efforts in September, visiting Poland and the United Kingdom. 
CANiK, as well as other subsidiaries under the SYS umbrella, is 
introducing its newest products, first showcased at IDEF 2023, 
to international audiences. CANiK will participate in MSPO 2023, 
Eastern Europe’s oldest defense fair, held in Poland between 
5-8 September, to advance its efforts. Following this fair, CANiK 
sets its sights on the United Kingdom for DSEI 2023, the 22nd 
iteration of one of the world’s largest defense and security 
exhibitions, held between 12 and 15 September. CANiK and its 
sister companies will showcase a wide range of products, from 
pistols to anti-aircraft weapons, medium-caliber cannons 
and even RCWSs. CANiK Store and CANiK Academy will also 
be present, hosting visitors from all over the world. CANiK is 
targeting a 45 percent growth for the year 2023 and plans to 
accelerate its future orders for 2024 with these exhibitions in 
Poland and the United Kingdom. 

AEI Systems Under CANiK’s Umbrella for the First Time
Aral also stated that they were proud of the successes that 
the Turkish defense and aerospace sector achieved in the 
international stage and that they were doing their best to 
contribute to these successes as CANiK, and added: “At every 
international fair we attend, we encounter intense interest 
and praise for Turkish companies. As such, as a global brand 
emerging from Türkiye, we are pleased to showcase our high-tech 
products with unmatched quality in other countries as well. The 
newest member of the SYS company group, AEI Systems, will be 
presenting its medium-caliber cannons in its home country under 
CANiK’s umbrella at an international fair for the first time. 

2024 Will Be the Year of AEI Systems  
and UNIROBOTICS
Aral noted that there are numerous defense and aerospace 
agreements between Türkiye and the United Kingdom and 
Poland, saying, “The United Kingdom has the second-largest 
defense budget in NATO. Furthermore, Poland shares a land 
border with Belarus and thus Russia, and as such serves as an 
outpost for European borders, which makes it one of the most 
strategic countries in today’s Europe. Therefore, these two 
countries have always been important markets for the defense 
and aerospace sector globally. While DSEI is the premier league  
of the world’s largest defense and aerospace companies,  
MSPO holds the distinction of being the oldest defense fair in 
Eastern Europe. We expect to sign new agreements with allied 
and friendly countries and enter new markets in our adventures 
in the United Kingdom and Poland. We believe that 2024 will 
significantly accelerate the orders we receive, thanks to the fairs 
in the United Kingdom and Poland. 2024 will be the year of  
AEI Systems and UNIROBOTICS.” •

30 mm’lik VENOM LR topunu taşıyan TRAKON silah kulesi.
TRAKON turret armed with 30 mm VENOM LR cannon

TRAKON Lite
TRAKON Lite
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UNIDEF, CH-47 Chinook Helikopterleri için Geliştirdiği
Özgün Silah Mesnedinin Seri Üretimine Başladı

UNIDEF Starts Production of Its Indigenous Weapon  
Mounts for the CH-47 Chinook Platform

UNIDEF, CH-47 Chinook’ların platformda 
herhangi bir işlem yapılmasına gerek kalmadan 

silahlandırılabilmesi için geliştirdiği mesnet 
çözümleriyle, global ölçekte oyuncu olma 

yolunda önemli bir adım daha attı.
UNIDEF made another significant leap  

towards its goals to become a global actor  
with the weapon mount solutions for  

CH-47 Chinook helicopters that does not  
require the platform to be modified

Genel maksat helikopterlerinin görev esnasında 
hedef bölgeye yaklaşma ve bölgeden uzaklaşma 
durumlarında baskı ateşi açma ihtiyacı, bu 

helikopterlere uygun silahların entegrasyonunu 
gerektiriyor. Bu entegrasyonun en kolay çözümleri 
arasında da bu silahların üzerine takılacağı mesnetler 
geliyor. Hava platformlarına, platform üzerinde 
herhangi bir modifikasyona ihtiyaç duyulmadan silah 
entegrasyonu yapılabilmesini mümkün kılan mesnet 

Kullanıcı talepleri doğrultusunda kara, deniz ve hava platformları için silah mesnedi (kaide) tasarımı ve üretimi 
gerçekleştiren UNIDEF, CH-47 Chinook helikopterleri için tasarladığı özgün silah mesnedi çözümleriyle süre ve 
maliyet avantajı sağlayarak sektörün başat aktörü oldu. Kuruluşunun 10. yılında Türk savunma ve havacılık 
sanayisinde bu alanda çığır açan UNIDEF, kullanıcı odaklı yaklaşımıyla da global ölçekte rakiplerinin önüne geçti. 
CH-47 Chinook helikopterlerinin pencere silah mesnedinde seri üretim aşamasına geçen UNIDEF, sağ kapı için 
geliştirdiği çözümün prototipini de tamamlamak üzere.

UNIDEF, a company that designs and produces weapon mounts for land, air, and naval platforms in line with user 
demands, has become a leading player in the sector with the indigenous weapon mount which is  designed for 
CH-47 Chinook helicopters that provides advantages in both time and cost. UNIDEF has made significant strides 
in the Turkish defense and aerospace industry in this niche, surpassing its global competitors with a user-centric 
approach, as it celebrates its 10th year. UNIDEF has now entered the mass production phase for the window 
weapon mounts made for CH-47 Chinook helicopters and is nearing completion of the prototype it is creating for 
the right door of the helicopter. 

As general-purpose helicopters need to engage in 
suppressive fire when they approach or depart 
from targeted areas, they require the integration 

of suitable weapons for this task. One of the easiest 
solutions for this problem is having a weapon mount that 
these weapons can be attached to. UNIDEF designs and 
produces weapon mount solutions that allow weapon 
integration onto air platforms without any modification 
to the platforms and thus has become a game-changer 
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çözümleri tasarlayıp üreten UNIDEF, bu alanda Türk 
savunma ve havacılık sanayisinin oyun kurucusu haline 
geldi. 2013 yılında Samsun Yurt Savunma (SYS) iştiraki 
olarak yola çıkan UNIDEF, hazır bir çözüm sunmak yerine, 
son kullanıcının talepleri doğrultusunda tasarım ve 
üretim yaklaşımını benimsedi. Firma, platform üzerinde 
herhangi bir işlem yapmadığı için hava aracının yeniden 
sertifikasyonuna da gerek duyulmayan çözümleriyle kayda 
değer süre ve maliyet avantajı da sağlayarak yurt dışındaki 
rakiplerinden kısa sürede ayrıldı. Böylelikle kullanıcı 
makam hariç hava aracının üreticisinden ya da başka 
herhangi bir kurum ya da kuruluştan izin alma gerekliliği 
de ortadan kalkmış oldu. Bugüne kadar çeşitli kara, hava 

Özgün Tasarımlarla Tüm Engeller Aşıldı 

Deniz Kuvvetleri Komutanlığına ait SEAHAWK helikopterlerine 
silah entegrasyonu için zorlu bir görev üstlenen UNIDEF, ciddi 

bir mühendislik eforu harcayarak çözüm üretmeyi başardı. 
Geliştirilen çözümle çeşitli kilitleme mekanizmalarıyla 

platforma herhangi bir müdahale bulunmadan, helikopter 
içinde çok kısıtlı bir alana, dolu mühimmat kutusuyla birlikte 

silahı ve silah mesnedinin entegrasyonu sağlandı. AS532 
Cougar ile yola çıkan, SEAHAWK ile kendini kanıtlayan 

UNIDEF, kısa sürede her türlü helikopter platformuna silah 
entegrasyonu sağlayabilecek bir referans marka haline geldi.

Indigenous Design to Overcome All Challenges 

UNIDEF took on a challenging task for the weapon integration 
for the SEAHAWK helicopters serving in the Turkish Naval 

Forces Command. Through significant engineering efforts, 
UNIDEF managed to provide a solution to integrate the 

armament and weapon mount into a very limited space inside 
the helicopter without the need for any modifications to the 

platform, thanks to various locking mechanisms the company 
developed. UNIDEF, starting its journey with the AS532 Cougar 

project and proving itself with the SEAHAWK project, swiftly 
became a renowned brand, capable of integrating weapons 

into any helicopter platform.

in the Turkish defense and aviation sector in this 
niche. Established in 2013 as a subsidiary of Samsun 
Yurt Savunma (SYS), UNIDEF adopted a user-centric 
approach for designing and producing solutions, rather 
than making off-the-shelf products. By not requiring 
any modifications to the platform, the company not 
only provides significant time and cost advantages 
but also eliminates the need for recertification of the 
aircraft with the OEM. With approximately 70 each 
M134 Minigun integrations on various land, air, and 
naval platforms to date, UNIDEF has designed and 
developed 20 different weapon mount systems for air 
platforms alone, filling a significant niche. 
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UNIDEF Left World Giants in the Dust
Having submitted a proposal to the project initiated by the 
Turkish Air Force Command through the Defense Industry 
Agency (SSB) in 2013 for AS532 Cougar-type helicopters, 
UNIDEF stood out as the sole domestic company that 
provided a tangible solution, surpassing world-leading 
competitors in the field. Besides procuring the M134 
Minigun, UNIDEF also possessed the design, production, 
reverse engineering, and analysis capabilities necessary for 
the integration of the armament, marking the first step in 
UNIDEF’s journey of weapon integration for air platforms. 

The helicopters armed as part of the project then 
participated in joint exercises to showcase their capabilities. 
This drew the attention of the Turkish Special Forces 
Command (ÖKK), which then led to the launching of a 
similar project for arming the BLACK HAWK helicopters 
serving in the ÖKK. UNIDEF worked closely with the end-
users from the inception of the project to the delivery of the 
final product, distinguishing itself once again by designing 
tailor-made solutions that precisely meet user requirements, 
rather than offering off-the-shelf products.   

User-Centric Approach Sets UNIDEF Apart 
What sets UNIDEF apart regarding weapon mount 
integration is its unique approach of involving the user 
in every step of the design, production, and integration 
processes. UNIDEF always presents the user with at least 
two alternative functional prototypes during the integration 
process, allowing the user to adapt every detail, including 
the positioning, attachment, detachment, and use of the 
weapon mount. After the green light by the user, the product 

Platformu Vurulmaktan Koruyan Kilitleme Mekanizmaları
Bugüne kadar M134 Minigun için tasarlanan mesnetler, sadece 
silahı orada tutması ve ateş ederken kuvvet kolu yaratması 
için yapıldı. Ancak dakikada 3.000 mühimmat ateşleyen 
ve mühimmat ile birlikte ağırlığı 200 kilograma kadar çıkan 
M134 Minigun’ın mesnet ve müştemilatının ağırlığının, hava 
platformları standartlarına ve kısıtlara dikkat edilerek simetrik 
olarak dağıtılması ve aynı zamanda kullanım kolaylığı sağlanması 
gerekiyordu. UNIDEF, silahın manevralar sırasında sabit kalması 
ve yanlışlıkla silahı taşıyan platforma zarar verecek şekilde 
ateşlenmemesi için de tedbirler aldı ve belirli açılar dışında silahın 
ateşlenmesini engelleyecek kilitleme mekanizmaları tasarladı.

Locking Mechanisms Prevent Self-Damage
Up until now, the weapon mounts designed for the M134 Minigun 
were primarily created to hold the weapon in place and ensure 
the armament stayed on target during firing. However, the 
M134 Minigun fires up to 3,000 rounds per minute, with a total 
weight of up to 200 kg with ammunition. To comply with the 
standards required for air platforms and their restrictions, the 
weight of the mount and its armament needed to be distributed 
symmetrically without compromising on ease of use. UNIDEF took 
precautions to prevent the weapon from firing accidentally and 
causing damage to the host platform, even in wild maneuvers, by 
designing locking mechanisms to prevent firing at certain angles.

ve deniz platformlarına yaklaşık 70 adet M134 Minigun 
entegrasyonu gerçekleştiren UNIDEF, sadece hava 
platformları için 20 farklı mesnet sistemi geliştirerek 
önemli bir ihtiyacı karşıladı.

UNIDEF, Dünya Devlerini Geride Bıraktı
Hava Kuvvetleri Komutanlığının, Savunma Sanayii 
Başkanlığı (SSB) aracılığıyla 2013 yılında,  
AS532 Cougar tipi helikopterler için başlattığı  
projeye teklif veren UNIDEF, alanında dünya lideri  
iki rakibini geride bırakarak, yurt içinde çözüm sunan 
tek firma olarak öne çıktı. M134 Minigun silahının 
temininin yanında, entegrasyonu sağlayacak tasarım, 
üretim, tersine mühendislik, analiz 
kabiliyetlerine de sahip olması, UNIDEF’in  
hava platformlarına entegrasyon macerasının da  
ilk adımı oldu.

Proje kapsamında silahlandırılan helikopterlerin 
müşterek tatbikatlara katılıp kabiliyetlerini buralarda 
da sergilemesi, Özel Kuvvetler Komutanlığının (ÖKK) 
da dikkatini çekti. ÖKK bünyesindeki BLACK HAWK 
helikopterleri için benzer talebin ortaya çıkmasıyla yeni 
bir proje başlatıldı. Projenin ilk adımından son ürünün 
teslimine kadar son kullanıcıyla birlikte hareket eden 
UNIDEF, hazır bir ürünü sunmak yerine, ihtiyacı tam 
olarak karşılayan mesnet çözümleri tasarlayarak 
burada da farkını ortaya koydu.

Kullanıcı Odaklı Üretim Süreci,  
UNIDEF’in Alametifarikası Oldu
UNIDEF’i, silah mesnedi entegrasyonu konusunda 
rakiplerinden ayıran en önemli özelliği; tasarım, üretim 
ve entegrasyon süreçlerinin tamamını kullanıcıyla 
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birlikte yürütüyor olması. Entegrasyon sürecinde kullanıcıya en 
az iki alternatif sunan UNIDEF, mesnedin helikopter üzerindeki 
duruşu, takılışı, çıkarılışı, kullanımı gibi her bir adımı kullanıcının 
deneyimine sunuyor. Kullanıcının seçimi doğrultusunda ürün 
iyileştirilerek seri üretime başlanıyor. Bütün projelerinde aynı 
hassasiyette davranan UNIDEF’in elde ettiği başarı, sonraki 
aşamada Emniyet Genel Müdürlüğü (EGM) Havacılık Dairesi 
Başkanlığının talepleri ile tescillendi. ÖKK projesini tamamlayan 
UNIDEF, EGM’nin helikopterleri için de entegrasyon sürecini kısa 
sürede tamamlayıp seri üretime geçti.

Hava Platformları için Yerli Çözüm

UNIDEF, iştiraki olan UNIROBOTICS ile birlikte, özellikle 
döner kanatlı hava platformlarının kapı ve rampalarına 

yönelik farklı çözümler üzerinde de çalışmalarını 
sürdürüyor. UNIROBOTICS’in ürün ailesindeki akıllı bir 

mesnet olan TRAKON Crew, hava platformlarının özellikle 
rampa ve kapılarına entegrasyon için geliştiriliyor. 

TRAKON Crew, yapılacak kalifikasyon ve modernizasyon 
çalışmalarının ardından, dakikada 1.100-1.150 atım 

yapabilen M3 12,7 mm ağır makineli tüfeğiyle birlikte CH-
47 Chinook gibi platformlarda kullanılabilecek.

National Solution for Air Platforms

UNIDEF, along with its subsidiary UNIROBOTICS, 
continues to work on different solutions, particularly 

for the doors and ramps of rotary-winged air platforms. 
UNIROBOTICS’ product family includes a smart weapon 

mount called TRAKON Crew that is being developed for air 
platforms, especially for the platforms’ doors and ramps. 

After qualification and modernization efforts, TRAKON 
Crew will be able to be used in platforms like the CH-47 

Chinook, alongside the M3 12.7 mm heavy machine gun, 
which can fire at a rate of 1,100–1,150 rounds per minute.

is refined and then moved into mass production. After 
completing the ÖKK project, UNIDEF swiftly concluded the 
integration process for EGM’s helicopters and commenced 
mass production for the weapon mounts.

Specialized Projects for Every Mount
Following the procurement of CH-47 Chinook helicopters by 
the Special Forces and the Turkish Army Aviation Command, 
both forces requested the addition of self-defense 
capabilities to these helicopters. Initially, UNIDEF evaluated 

Kara Kuvvetleri Komutanlığının AS532 Cougar helikopterleri için 2013 yılında silah 
mesnedi geliştirmeye başlayan UNIDEF, alanında dünya lideri rakiplerini geride bıraktı.

UNIDEF started the development of weapon mounts for the AS532 helicopters serving in the 
Turkish Land Forces Command in 2013, leaving its global competitors in the dust.
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Her Mesnet İçin Özgün Proje Geliştirildi
ÖKK ve Kara Havacılık Komutanlığının CH-47 Chinook 
tedariki sonrasında her iki Kuvvet de helikopterlerine 
öz savunma kabiliyetleri kazandırılmasını talep etti. 
Başlangıçta sol pencere, sağ kapı ve rampa için yapılan 
talebi değerlendiren UNIDEF, CH-47 Chinook’ların rampa 
kısmında silah sisteminin müştemilatını tutabilecek bir 
bağlantı noktası olmadığı için buraya entegrasyonun 
mümkün olmadığına karar verdi. Kullanıcıyla yapılan 
detaylı görüşmelerin ve haftalar süren veri toplama 
ve işleme sürecinin ardından da CH-47 Chinook 
platformunun sol penceresi ve sağ kapısı için mesnet 
ve mühimmat kutusu tasarımına başlandı. Hava 
platformlarında hassas standartlar ve kısıtlar olması 
nedeniyle her bir mesnet için özgün tasarım yapılması 
gerektiğinden, özel arayüzler oluşturularak bağlantı 
noktaları için cıvata ve somun bağlantıları üretildi. Öte 
yandan CH-47 Chinook’a entegre edilecek her bir silah 
için 4.000 + 4.000 kapasiteye sahip iki mühimmat 
kutusunun tasarım ve üretimi de yine UNIDEF  
tarafından gerçekleştirildi.

10 Dakikada Kullanıma Hazır Hale Geliyor
Sol pencere için kullanıcıya iki özgün alternatif sunan 
UNIDEF, ölçüm ve denemelerden sonra, seçilen ürünün 
prototipini zorlu testlerden geçirerek seri üretim 
aşamasına geldi. Pencere için üretilen mesnetlerin, 
kısa süre içinde kullanıcıya teslim edilmesi planlanıyor. 
Öte yandan sağ kapı için tasarımına başlanan silah 
mesnedi de prototip aşamasına geldi. Test sürecinin 
tamamlanmasının ardından, kapı mesnedi için de seri 
üretim süreci başlayacak. UNIDEF, projenin tamamını  
6 ay içinde tamamlamayı planlıyor.

the request for the weapon mounts for left window, right 
door, and ramp positions and concluded that integration 
on the ramp area of the CH-47 Chinook was not possible 
due to the lack of a connection point that could mount the 
weapon and mount system. After extensive discussions 
with the user and weeks of data collection and processing, 
UNIDEF started the design of a weapon mount and 
ammunition box for the left window and right door of 
the CH-47 Chinook platform. Given the precise standards 
and constraints in air platforms, original designs were 
necessary for each mount, and special interfaces along 
with bolt and nut connections for attachment points 
were produced to create a functional and reliable mount. 
Moreover, UNIDEF undertook the design and production 
of two ammunition boxes, each with a capacity of at least 
4,000 rounds, for each weapon to be integrated into the 
CH-47 Chinook. 

Locked and Loaded in 10 Minutes
UNIDEF presented the user with two different alternatives 
for the left window mount, and the selected product 
advanced to the prototype stage after measurements 
and testing. The prototype underwent rigorous tests 
before entering the mass production phase. The weapon 
mount for the left window is planned to be delivered to 
the user shortly. The weapon mount for the right door 
has also reached the prototype stage, and the mass 
production phase will commence after the testing process 
is completed. UNIDEF aims to complete the entire project 
within 6 months.

UNIDEF is aware that the weapon mount must be 
practical to install as well as effective, and thus provides 
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Kullanıcı açısından silah mesnedinin etkili olması kadar, 
kurulumunun da pratik olması gerektiğinin bilincinde 
olan UNIDEF, ürünün takılıp çıkarılma süresini asgariye 
indirmek için eğitimler de veriyor. Yapılan pratik çalışmalara 
bağlı olarak, tek bir kullanıcı, silah mesnedini bütün 
müştemilatıyla birlikte 10 ila 30 dakika arasında bir sürede, 
alet kullanmadan göreve hazır hale getirebiliyor.

M3, Hava Platformlarına Entegre Edilecek
Tasarladığı mesnetler sayesinde silahsız olarak tasarlanmış 
platformları silahlandırabilen UNIDEF, CH-47 Chinook için 
platformda herhangi bir işlem yapılmasını ve dolayısıyla da 
yeniden sertifikasyonu gerektirmeyen mesnet çözümleriyle, 
yurt dışındaki kullanıcıların da dikkatini çekti. UNIDEF’in 
çözümünün, çok yakında yurt dışındaki CH-47 Chinook 
kullanıcıları tarafından da tercih edilmesi bekleniyor. Hava 
platformlarına yönelik mesnet çözümlerini;  
M134 Minigun, M240 ve M249 gibi makineli tüfekler ile 
birlikte sunan UNIDEF, yine bir SYS markası olan CANiK’in 
geliştirdiği ve kalifikasyon çalışmaları geçtiğimiz günlerde 
tamamlanan yüksek atım hızına sahip 12,7 mm M3 ağır 
makineli tüfeğini de yakında ürün portföyüne dahil edecek.

Hava platformlarının yanı sıra kara ve deniz platformları 
için geliştirdiği mesnet çözümleriyle Türkiye’de yeni bir 
faaliyet alanı açan ve kısa sürede global pazarda söz 
sahibi olan UNIDEF, CH-47 Chinook’un, AS532 Cougar ve 
SEAHAWK ve BLACK HAWK helikopterleri için tasarlayıp 
ürettiği mesnetlerle uluslararası iş birliklerinin de önünü 
açtı. UNIDEF, 6 ay gibi kısa bir süre içerisinde, ITAR’a tabi 
olmayan ve üzerine entegre edileceği hava platformunun 
yeniden sertifikasyonunu gerektirmeyen bir mesnet 
tasarlayıp üretebiliyor. •

training to minimize the time required for installation and 
uninstallation of the weapon mount. Based on exercises, 
single personnel can make the weapon mount ready for 
duty in 10 to 30 minutes without the need for any tools.

M3 Is to Be Integrated into Air Platforms
CANiK launched METE MC9 at the SHOT Show held 
in Las UNIDEF can arm platforms originally designed 
as unarmed with its weapon mounts. The company’s 
weapon mount solutions for the CH-47 Chinook do 
not require any modifications to the platform, thereby 
avoiding the need for recertification from the OEM. This 
fact has also caught the attention of international users, 
and the company’s solution is expected to be adopted by 
foreign CH-47 Chinook users in the near future. UNIDEF 
offers its weapon mount solutions for air platforms to 
include machine guns such as the M134 Minigun, M240, 
and M249, and the company will soon add the 12.7mm 
M3 heavy machine gun made by CANiK, also another SYS 
brand, with a high rate of fire to its arsenal. 

UNIDEF is expanding into a new niche in Türkiye with its 
weapon mount solutions for land and naval platforms, 
in addition to air platforms, and the company was able 
to quickly establish a presence in the global market. By 
designing and producing weapon mounts for the CH-47 
Chinook, AS532 Cougar, SEAHAWK, and BLACK HAWK 
helicopters, UNIDEF has also created opportunities for 
international collaborations. UNIDEF can design and 
produce a weapon mount in record time, around  
6 months, which is not subject to ITAR restrictions  
and does not require the re-certification of the  
integrating air platform. •
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Rugby SFT, Birliktelikten Doğan Güçle Yaratıldı 
The Birth of the Rugby SFT: A Triumph of Team Collaboration

Peki, neden 1889? 1823’te Birleşik Krallık’ta doğan ragbi, 
birçok insanı kısa sürede fanatiği yaptı. Güney Afrika, 
19’uncu yüzyılın sonlarına doğru ragbi ile tanıştı ve tüm 

ülke bu spor arkasında kenetlendi, 1889’da ise ülke çapında ilk 
ragbi turnuvası düzenlendi. Rugby SFT’nin üretim adedi, bu 
tarihi ana bir gönderme olarak belirlendi. 

Bu girişimin başarılı olmasındaki aslan payı, CANiK takımının kararlı 
profesyonelliğine aittir. Bir ürünü beğenmek bir şeydir, evet, ancak 
o ürünün yaratılış hikayesinde küçük veya büyük bir rol oynamak 
tamamen başka bir şeydir. Yaşadığımız bu deneyim, bu şaheserleri 
yaratan zanaatkarlara olan takdirimizi bir kez daha katladı. 

Rugby SFT’nin yaratılış aşamasında Mete SFT, kullanıcılarına 
sunduğu özellikleriyle ideal bir temel olarak ortaya çıktı. Hem atıcılık 
sporu için hem kişisel savunma için ideal olan ve estetiğin vücut 
almış hali olan bu tabanca, koleksiyonculara da tarihin bir parçasına 
sahip olma imkânı sağlıyor. Tabancanın tasarımında, ragbinin 
simgeleşmiş görüntülerinden biri olan ve mizahi olarak “geri tepme 
vuruşu” olarak adlandırılan conversion vuruşu öne çıkmaktadır. 

Why the number 1889? The sport of rugby, originating 
in 1823 in England, captured the hearts of many. 
South Africa, a nation united by this sport, embraced 

it in the later 19th century, culminating in their inaugural  
inter-provincial championship in 1889. The production  
amount of the pistols, signifies this historical moment.

This endeavor’s success was greatly attributed to the SYS 
team’s unwavering professionalism. It’s one thing to admire 
a product, and quite another to be included in its creation 
story. This experience made us feel a sense of renewed 
appreciation for the craftspeople behind these masterpieces.

The Mete SFT emerged as the ideal base model, offering 
buyers a multifaceted gem. Whether for sport shooting, 
self-defense, or as a proud addition to a collection, this pistol 
epitomizes tangible beauty. Its design salutes the iconic 
conversion kick in rugby, cheekily dubbed the ‘recoil kick’, and 
is elegantly etched onto the gun’s textured grip.

Rugby SFT’nin hikayesi, Pretoria, İstanbul ve Nürnberg’de içilen Türk kahveleri ile başladı. Bu kahvelerin 
başlattığı konuşmalar, tabancanın konseptini yarattı ve ilerleyen süreçte her şeyin düşünüldüğü ayrıntılı 
planlar ortaya çıktı. Konseptin ortaya çıkışından, 1889 adet tabancanın CANiK’in Samsun tesislerinde 
üretilmesine kadar toplam bir yıl geçti.

It was over cups of Turkish coffee, exchanged between Pretoria, Istanbul, and Nuremberg, that the vision 
for the Rugby SFT was born. From its initial conception to a detailed blueprint, it took a year to witness the 
precision production of 1889 pistols at the CANiK factory in Samsun in August 2023.
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Ancak Rugby SFT’deki tek görsel, bu conversion vuruşu değildir. 
Atılgan, hızla ilerleyen bir antilobu resmeden mermi, tabancaya 
incelikle işlenmiştir ve tabancanın logosudur. Rugby SFT, bir 
tabanca olmaktan ziyade kapsamlı bir deneyimdir. Tabancanın 
nadide taşıma çantasının içinde tabancanın rengiyle uyumlu 
araçlar ve aksesuarlar olmakla birlikte, Rugby SFT’nin tarihçesini 
ve seri numarasını içeren, tabancanın tüm dünyada tek olduğunu 
belirten, imzalanmış bir özgünlük sertifikası da bulunmaktadır. 
Rugby SFT’ye sahip olan ve bununla gurur duyan kullanıcılar için 
ise ragbi tarihinin bir parçasına sahip olduklarını simgeleyen bir 
koleksiyon yaması da tabancayla birlikte gelmektedir. 

Rugby SFT’ye sahip olan kullanıcıların, tabancalarını en zorlu 
ortamlarda da denemelerini diliyoruz. Atılgan antilop logosuyla 
işlenmiş namlu, her atışta kullanıcılarının daha da ileriye 
gitmesini tetikler, tıpkı bir ragbi oyuncusunun Dünya Kupası’nı 
elde etmek için antrenmanlarda kendini ileriye itmesi gibi. 

Biz kendi yolumuzu çizdik. Biz, Güney Afrika’nın zengin ragbi 
tarihini taçlandıran bir tabanca yarattık. Ragbi ve CANiK…  
Bu yarattığımız üründe, üstünlük sadece kaçınılmaz bir özellik. •

Distinct design elements grace the Rugby SFT, like the bullet 
logo featuring a poised antelope, ready to charge.  
The package isn’t just about the gun; it’s a total experience. 
Inside its exquisite custom carry case, you’ll find color-
coordinated tools and accessories. A certificate of authenticity, 
detailing the history of the Rugby SFT and bearing its signed 
edition number, vouches for its singularity. And for the proud 
owners, a custom collectible patch stands as a testament to 
their piece of rugby history. 

We hope that the owners of Rugby SFT will challenge these 
firearms in the most demanding conditions. Shooting round 
after round, the chamber, marked by the playful antelope, 
emboldens its users to push the Rugby SFT to its limits. It’s 
akin to a rugby player pushing his limits in intensive training, 
eyeing the pinnacle of success, the World Cup trophy.

We chose a different path. We manifested a pistol that 
commemorates South Africa’s rich rugby history: Rugby and 
CANiK. In this creation, superiority is a given. •

Güney Afrika, 19’uncu yüzyılın sonlarına doğru ragbi ile tanıştı ve tüm ülke bu spor 
arkasında kenetlendi, 1889’da ise ülke çapında ilk ragbi turnuvası düzenlendi. 
Rugby SFT’nin üretim adedi, bu tarihi ana bir gönderme olarak belirlendi. 
South Africa, a nation united by this sport, embraced it in the later 19th century, 
culminating in their inaugural inter-provincial championship in 1889. The 
production amount of the pistols, signifies this historical moment.

Tabancanın tasarımında, ragbinin simgeleşmiş görüntülerinden biri olan ve mizahi 
olarak “geri tepme vuruşu” olarak adlandırılan conversion vuruşu öne çıkmaktadır. 
Its design salutes the iconic conversion kick in rugby, cheekily dubbed the ‘recoil 
kick’, and is elegantly etched onto the gun’s textured grip.

Bonnie Lee 
Brandt De Klerk 
David Hiten 
JP Oosthuizen 

Güney Afrika Takımı / Team South Africa

Türkiye Takımı / Team Turkey
Mesut Gür 
Mustafa Kevseroğlu 
Onur Koç 
Ozgur Arpaz 
Samet Sivaslı 
Sebiha Akbaş 
Serdar Karaman 
Sezgin Aktaş 
Sezgin Pehlivan 
Ufuk Güdek 
Umut Kurtay

Mandy Oberholtzer 
Marco Vorster 
Martin Jeremiah 
Ziaan Hattingh

Ahmet Demerli 
Ahmet Emre Özata 
Buse Zaralıoğlu 
Didem Aral 
Emre Topçu 
Erol Ermek 
Çağlayan Geçit 
Gençay Gençer 
Hüseyin Danacı 
Kayhan Yıldız 
Kemal Altay 
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CANiK, SFx RIVAL-S ve METE MC9 ile  
ICA Ödüllerine Ambargo Koydu

CANiK Takes Over Industry Choice Awards with  
SFx RIVAL-S and METE MC9

Industry Choice Awards’ta, SFx RIVAL-S, Handgun of the Year (Yılın Tabancası); METE MC9 da Concealed Carry Pistol of the Year (Yılın Gizli Taşıma Tabancası) ödülünü aldı.
SFx RIVAL-S has won Handgun of the Year award at Industry Choice Awards, while METE MC9 received Concealed Carry Pistol of the Year in the same event.

Samsun Yurt Savunma (SYS) bünyesinde dünyanın dört 
bir yanına ateşli silah ihracatı gerçekleştiren CANiK, 
bu alanda dünyanın en prestijli ödüllerinden biri olarak 

kabul edilen 2023 Industry Choice Awards’ta (ICA), iki ödül 
birden aldı. CANiK’in ateşli silah ailesinin yeni üyesi SFx 
RIVAL-S, jüriden en yüksek puanı alarak “Yılın Tabancası” 
ödülünün sahibi olurken, METE serisinin 28 mm’lik özel 
tasarımlı üyesi METE MC9 da “Yılın Gizli Taşıma Tabancası” 
ödülünü aldı. CANiK, 2015 yılından bu yana, her yıl yüzlerce 
üreticinin yeni ürünlerini tanıttığı organizasyonda; 2017, 2019 
ve 2022’de de yılın tabancası ödülünü kazanmıştı. Yine aynı 
ödül törenindeki önemli kategorilerden biri olan ‘Yılın  
Gizli Taşıma Tabancası’ ödülünü 2020 yılında da  
TP9 ELITE SC ile almıştı.

Yılın Tabancası Ödülü 4’üncü Kez CANiK’in
ICA Yılın Tabancası ödülünü 2017’de TP9 SFx, 2019’da TP9 
ELITE COMBAT ve 2022 yılında SFx RIVAL modeliyle kazanan 
CANiK, 2023 yılındaki ödülünü, yeni ürünü SFx RIVAL-S ile 
elde etti. SYS Genel Müdürü C. Utku Aral, CANiK markasının 
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CANiK, ateşli silahlar konusunda dünyanın en prestijli organizasyonlarından biri kabul edilen Industry 
Choice Awards’tan, bu yıl iki ödülle döndü. CANiK ateşli silah ailesinin yeni üyeleri SFx RIVAL-S, 
Handgun of the Year (Yılın Tabancası) ödülünü alırken; METE MC9 da Concealed Carry Pistol of the Year  
(Yılın Gizli Taşıma Tabancası) ödülünün sahibi oldu.

CANiK has received two more awards this year from Industry Choice Awards, one of the most prestigious 
events in the firearms sector, with two recent additions to its arsenal: SFx RIVAL-S won the Handgun of 
the Year award, while METE MC9 received the Concealed Carry Pistol of the Year award. 

CANiK, a Samsun Yurt Savunma (SYS) brand that exports 
firearms to all corners of the world, has received two 
awards in a single year at the 2023 Industry Choice  

Awards (ICA), one of the most prestigious awards in the  
small arms sector. 

A recent addition to CANiK’s arsenal, SFx RIVAL-S, received 
the “Handgun of the Year” award by receiving the highest 
score from the jury, while METE MC9, a special version of 
the reliable METE series with only a 28 mm width, won the 
“Concealed Carry Pistol of the Year” award. CANiK has been 
participating in ICA, where hundreds of manufacturers 
introduce their new products every year, since 2015 and has 
won the Handgun of the Year award in 2017, 2019, and 2022 
as well, along with the Concealed Carry Pistol of the Year 
award in 2020 with TP9 ELITE SC.

Handgun of the Year Award Goes to  
CANiK for the 4th Time
CANiK received the ICA Handgun of the Year award in 2017 
with TP9 SFx, in 2019 with TP9 ELITE COMBAT, and in 2022 
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SFx RIVAL-S’in Teknik Özellikleri
Technical Specifications for SFx RIVAL-S

Kalibre / Calibre 9x19 mm / 9x19 mm

Şarjör Kapasitesi
Magazine 
Capacity

18 / 18 

Namlu Uzunluğu
Barrel Length 127 mm / 5” / 127 mm / 5’’

Toplam Uzunluk
Total Length 205,5 mm / 8,09” / 205.5 mm / 8.09’’

Yükseklik 
Height 145 mm / 5,70” / 145 mm / 5.70’’

Genişlik / Width 36 mm / 1,41” / 36 mm / 1.41’’

Ağırlık
Weight

1,185 gram (±4 g) / 41,79 oz (±0,14 oz) / 
1.185 gram (±4 g) / 41.79 oz (±0.14 oz)

Gövde Malzemesi
Frame Material Çelik / Steel

Hareket Tipi 
Action Tek Hareket / Single Action

Mekanizma 
Firing Mode Yarı-Otomatik / Semi-Automatic

Ateşleme Sistemi
Operating 
Mechanism

İğne Ateşlemeli / Striker Fired

Emniyet Sistemi 
Safety Systems

İğne Emniyeti / Firing Pin Safety 
Tetik Emniyeti / Trigger Safety

Nişangâh 
Sights

Çıt Ayarlı Müsabaka Gezi ve  
Fiber Optik Arpacık
Adjustable, competition ready rear sight and 
fibre optic front sight

Özellikler 
Features

•	Çelik Gövde
•	İğne Kurulu Göstergesi
•	Yönü Değiştirilebilir Şarjör Kilidi
•	Çok Yönlü Kaydırmalı Durdurma Kolu
•	Askeri Standart MIL-STD-1913 Picatinny Ray
•	Şarjör Hunisi
•	Şarjör Hunisi Uyumlu Arka Kabza (3 boy)
•	Hafifletilmiş 90° Elmas Kesim  

Alüminyum Düz Tetik
•	Namlu Kapağı (M13,5x1 LH veya 1/2-28’’) 

(opsiyonel)

• Steel frame
•	Striker status indicator
•	Side changeable magazine catch with three 

different lengths
•	Ambidextrous slide stop lever
•	MIL-STD-1913 Picatinny Ray
•	Magwell 
•	Magwell ready interchangeable backstrap
•	Lightened, diamond cut aluminium flat 

trigger with 90° break angle
•	Threaded Barrel (M13,5 × 1 LH or 1/2-28“) 

(Optional)

Polimer gövdeli SFx RIVAL modelinin yüksek kalite çelik gövdeli versiyonu olan SFx 
RIVAL-S, CANiK’in ateşli silah ailesinin en yeni üyelerinden biri. Selefinden yüzde 30 
daha ağır olan SFx RIVAL-S daha az geri tepme etkisine sahip.
One of the newest members of CANiK’s firearm offerings, SFx RIVAL-S is the steel-frame 
version of the polymer-frame SFx RIVAL pistol using the highest quality materials. 30% 
heavier than its predecessor, SFx RIVAL-S features less recoil.

global pazarda elde ettiği prestijli ödüllerle hem kalitesini 
tescillediğini hem de bilinirliğini arttırdığını belirterek; 
“Dünyanın en büyük ateşli silah pazarı ABD’de düzenlenen 
ve ateşli silahlar, silah aksesuarları ve çeşitli mühimmatın 
değerlendirildiği bir etkinlik olan ICA, bu yıl da CANiK’i seçti. 
Ürün ailemizin en yeni üyesi SFx RIVAL-S’nin yılın tabancası 
seçilmesi, bizim için bir kez daha gurur kaynağı oldu.” dedi.

SFx RIVAL-S: Daha Ağır, Daha Güçlü
CANiK’in üstün ateşli silah ailesinin en yeni üyesi  
SFx RIVAL-S, yüksek kaliteli çelik gövdeye sahip yapısıyla, 
ödüle doymayan SFx RIVAL ile aynı ergonomik yapıya 
sahip. Müsabaka atıcıları için özel olarak geliştirilmiş, 
kolay sökülebilir metal gövdesiyle SFx RIVAL-S, polimer 
gövdeli SFx RIVAL’a kıyasla yaklaşık yüzde 30 daha ağır. 
1.185 gram ağırlığa, 205,5 mm boya, 145 mm yüksekliğe ve 
127 mm namlu uzunluğuna sahip olan ve 90° hafifletilmiş 
alüminyum düz tetik ile donatılan SFx RIVAL-S, 9x19 mm 
mühimmat ateşliyor. Bu özellikleri sayesinde hızlı ve 
yüksek isabetli atışlar yapmaya olanak sağlayan tabanca, 
ağırlaştırılmış gövdesi sayesinde geri tepmeyi de  
asgariye indiriyor.

İkinci Ödül METE MC9 ile Geldi
CANiK, aynı organizasyonda, METE serisinin 28 mm’lik özel 
tasarımlı üyesi METE MC9 ile de Yılın Gizli Taşıma Tabancası 
ödülünün sahibi oldu. CANiK aynı kategoride 2020 yılında 
TP9 ELITE SC ile de ödül almıştı. İnce tasarımı ve yüksek 
kapasiteli şarjör yapısıyla mikro kompakt segmentinin 
tanımını yeniden yapan METE MC9, seride kullanılabilen 
optik nişangâhların (Trijicon RMRcc hariç) hepsiyle  
uyumlu olmasıyla dikkat çekiyor. Tasarımına 2020  
yılının ilk yarısında başlanan METE MC9, “Co-witness” 
özelliğine sahip olması sayesinde aynı anda hem optik 
nişangâh hem de klasik gez arpacık ile  
birlikte kullanılabiliyor.
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with the SFx RIVAL, and received the 2023 award with its 
new pistol, SFx RIVAL-S. C. Utku Aral, General Manager of 
SYS, stated that the CANiK’s prestigious awards in the global 
market both certify its quality and raise its brand awareness, 
sharing: “The United States is the world’s largest firearms 
market, and the US-based ICA event, where firearms, firearm 
accessories, and various ammunition from all over the world, 
graced CANiK with another Handgun of the  
Year award this year. We are proud that our newest addition to 
our arsenal, SFx RIVAL-S, is chosen for this significant award.”  

SFx RIVAL-S: Heavier and Stronger

CANiK’s latest addition to its superior firearms offerings, SFx 

RIVAL-S, shares the same ergonomic structure as the award-

winning SFx RIVAL, but is built around a high-quality steel 

frame. SFx RIVAL-S is specifically developed for competition 

Zorlu Testler, Yeni Standartlar, Kusursuz Sonuç
METE MC9’un, küçük boyutlu ve ince yapısıyla zorlu testleri 
geçen bir tabanca olabilmesi için tasarım, mühendislik 
ve malzeme alanlarında bir dizi çalışma yapıldı. Bununla 
birlikte CANiK, mikro kompakt segmentinin performans 
standartlarını yeniden tanımladı. Kendi segmentinin en 
yüksek kapasiteli tabancası olmanın yanı sıra yine CANiK’in 
dünyaca ünlü tetik mekanizması, bu segmentte de fark 
yaratan özelliklerin başında geliyor. Özellikle süratli mükerrer 
atışlarda tam boy bir tabancanın tetik seriliğine sahip olması, 
kullanıcının hızlı ve isabetli atışlar yapmasına olanak sağlıyor.

İlgi Beklenenden Büyük Oldu
METE MC9’un lansmanını, 17-20 Ocak tarihlerinde ABD’nin 
Las Vegas kentinde düzenlenen SHOT Show’da yapan CANiK, 
bu mikro kompakt tabancası ile tahminlerin çok üzerinde bir 
ilgiyle karşılaştı.

CANiK’in, Güney Florida’da bulunan West Palm Beach’te 
kurduğu ve CANiK USA’nın merkezinin de yer alacağı yeni 
fabrikasında, ilk etapta ağırlıklı olarak sub-kompakt ve mikro 
kompakt sınıfındaki tabancalar üretilecek ve METE MC9 da  
bu tabancaların amiral gemisi olacak.

Segmentinin En Yüksek Kapasitesi
METE serisinin tüm üstün niteliklerine sahip olan METE 
MC9, ultra ince 28 mm’lik özel tasarımı ve yüksek kapasiteli 
şarjör yapısıyla mikro kompakt segmentine yeni bir soluk 
getiriyor. METE MC9, sunduğu yüksek kapasiteli şarjör, 
konfor ve taşıma kolaylığı ile kullanıcısına olağanüstü bir 
deneyim sunuyor. Tamamen modüler tasarımı sayesinde, 
tetik grubu dâhil en küçük parçasına kadar çok hızlı bir şekilde 
sökülerek tekrar monte edilebilen METE MC9, bu pratik ve 
kullanışlı özelliğini, 28 mm çift taraflı sürgü tutucunun yeni 
tasarlanması sayesinde kazandı. METE MC9’un, aynı anda 
hem optik nişangâh hem de klasik gez arpacık ile birlikte 

CANiK SFx RIVAL-S, 
yüksek atış gücü ve kolay 
kullanımının yanı sıra 
tatminkâr kutu içeriği ile 
de kullanıcıların beğenisini 
topluyor.
CANiK SFx RIVAL-S is 
renowned for its firepower 
and ease of use as well as 
the extensive content of its 
carrying case. 

Mikro kompakt sınıfında olan METE MC9 (siyah) 
ile sub-kompakt sınıfında olan TP9 SUB METE’nin 

(kırmızı) karşılaştırılması.
A comparison of METE MC9 (black) in the micro-compact 
class with TP9 SUB METE (red) in the sub-compact class.
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